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TOOLBOX 01

1. VORBEREITEN

1.1. DIE ERSTEN SCHRITTE | 1.1.1. CLUSTERPOTENZIALTESTTEST

QUELLE OAR-REGIONALBERATUNG

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE .

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Der Cluster-Potenzial-Test dient der Bewertung in der Vorbereitung von Clustern. Er kann jedoch auch in jedem
Stadium der Clusterentwicklung als interne (Selbstevaluation) und externe (Fremdevaluation) Bewertungshilfe
eingesetzt werden. Das Instrument gibt einen Uberblick iiber ein komplexes Wirkungsgefiige unterschiedlicher
Erfolgsfaktoren. Es macht Liicken und Defizite sichtbar und erméglicht eine rasche Einschitzung des Clusterent-

wicklungspotenzials.

Kurzbeschreibung
Der Test unterscheidet 3 Dimensionen mit jeweils 5 Faktoren. Die drei Dimensionen sind Clusterstirke, Umset-

zungsstirke und Funktionsstirke.

* Die Clusterstirke beurteilt die gemeinsame Wettbewerbsfihigkeit der potenziellen Clusterpartner und die Leis-

tungsstirke (kritische Masse) des Clusters.
e Die Umsetzungsstirke beurteilt die Fihigkeit des Clusters zur Selbstorganisation

e Die Funktionsstirke tiberpriift, inwieweit die Voraussetzungen fiir die Erfiillung von wesent=lichen Cluster-

funktionen gegeben sind.
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Alle drei Dimensionen bedingen einander. Die erfolgreiche Clusterentwicklung kann auf keine der drei Dimen-
sionen verzichten. Ein Cluster benotigt Wettbewerbsstirke, es benétigt das Potenzial zur Umsetzung aus eigener

Kraft und es benstigt Funktionalitit.

Nutzen
Der Cluster-Potenzial-Test gibt einen raschen Uberblick iiber Stirken und Schwichen von potenziellen Clustern

und zeigt Chancen und Gefahren fiir eine Clusterbildung auf.

Auch fir den Vergleich zwischen Clustern (Benchmarking) eignet sich der Cluster-Potenzial-Test. Allerdings
ersetzt er nicht eine griindliche Analyse, sondern bildet lediglich eine Orientierung, wo tiefere Analysen und

notwendige Weiterentwicklungen ansetzen miissen.

Dokumentation

Clusterstirke

A: Marktstirke des Clusters
Erfolgskriterien

01. Bietet das Cluster cine zukunftsorientierte und komplexe Produktgruppe mit sehr guten Marktchancen,
vielen Entwicklungsmoglichkeiten und hohen Qualitdts- und Innovationsvorteilen?

02. Niveau und Vollstindigkeit technologischer, produktbezogener und organisatorischer Kernkompetenzen
entlang der Wertschopfungskette.

03. Gibt es klar erkennbare Ergidnzungspotenziale unter den beteiligten Betrieben?

B: Leitunternehmen

Erfolgskriterien

01. Existiert eine ausreichende Anzahl und Qualitit (Markt, Technologie, Wissen, Qualifikation, Kapital / Ertrags-
kraft) von Leitunternehmen verschiedener Branchen, die fiir das Cluster wichtige Leitfunktionen iibernehmen
koénnen?

02. Bringen die Leitunternehmen inlindische und internationale Markterfahrung, Kooperationserfahrung, klare
Vorstellungen iiber Ziele und Kooperationsthemen sowie die Bereitschaft zur Mitarbeit ein und sind von hoher

Prioritit fiir das Clusterprojeke?

C: Erginzende Unternehmen und verwandte Wirtschaftsbereiche

Erfolgskriterien

01. Anzahl und Qualitit (Markt, Technologie, Wissens-Qualifikation, Kapital/ Ertragskraft) von Unternehmen in
den vor- und nachgelagerten Segmenten der Wertschépfungskette sowie in verwandten Wirtschaftsbereichen.

02. Ausgewogenes Verhiltnis von Leitbetrieben zu erginzenden Unternechmen.

03. Signifikanter Umsatzanteil innerhalb des Clusters.

04. Ausreichend dhnliche Ziele und Erwartungen vorhanden.

05. Riumliche Standortnihe.

06. Effizienz von Netzwerken und Verbindungen zu den Unternehmern.

07. Innovationspotenziale durch Nihe zu anderen Clustern bzw. clusterahnlichen Wirtschaftsstrukturen.
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1. VORBEREITEN

1.1. DIE ERSTEN SCHRITTE | 1.1.1. CLUSTERPOTENZIALTESTTEST

D: Erginzende Dienstleistungseinrichtungen und Infrastrukturen
Erfolgskriterien

01. Sind ausreichend erginzende, qualitativ hochwertige unternehmensnahe und clusterbezogene Einrichtungen
vorhanden, insbesondere in den Bereichen Forschung, Entwicklung, Beratung, Qualifizierung, Qualititskon-
trolle, Informationstransfer, Kooperationsvermittlung und Internationalisierung?

02. Ist die Dienstleistungs- und Qualititsorientierung dieser Einrichtung ausgeprigt und auf internationalem
Niveau?

03. Ist ein innovations- und unternchmensfreundliches Klima in der Region vorhanden?

E: Regionale Verdichtung
Erfolgskriterien
01. Geographische Nihe der Clusterunternehmen und der clusterrelevanten Einrichtungen.

02. Vorhandensein rdumlicher Kerne bzw. Subcluster, die einander begiinstigen.
Umsetzungsstirke

A: Klarer Nutzen
Erfolgskriterien

01. Ist der Nutzen der Teilnahme an der Clusterentwicklung fiir Unternehmen und Dienstleistungs- und Infra-
strukturanbieter klar erkennbar?

02. Kann der Nutzen der Clusterteilnahme allen relevanten Unternehmen und Einrichtungen nachvollziehbar
und glaubwiirdig vermittelt werden?

03. Sind die zentralen Kosten-Nutzen-Relationen bekannt und akzeptiere?

B: Koordinations- und Steuerungspotenzial
Erfolgskriterien

01. Gibt es 6ffentlich-private Trigereinrichtungen mit organisatorischer Kapazitdt und Know-how fiir Clusterent-
wicklung?

02. Kann die Wirtschaftsforderung eingebunden werden und ist sie fir die spezifischen Aufgaben der Cluster-
forderung geriistet?

03. Gewihrleisten Struktur und Leistungen der Cluster-Entwicklungsorganisation, dass die Interessen und Bediirf -

nisse der Unternehmen im Vordergrund stehen?

C: Kooperationsfihigkeit und Kooperationsbereitschaft
Erfolgskriterien

01. Bringen die potenziellen Cluster-Akteurinnen und Cluster-Akteure Kooperationserfahrung entlang der Wert-
schépfungskette und in der Angebotsentwicklung ein?

02. Existieren im Cluster funktionsfihige, wirtschaftlich erfolgreiche Kooperationsprojekte, die Vorbildfunk-
tion haben, ausbaufihig sind, und weitere Kooperationen initiieren kénnen?

03. Existieren bereits Vertriebsnetzwerke und sind sie erweiterungsfihig?

D: Humanressourcen
Erfolgskriterien
01. Verfiigen die Cluster-Akteurinnen und Cluster-Akteure tiber hochqualifiziertes Personal im notwendigen Ausmaf3?

02. Stehen dem Clusterprojekt personelle Ressourcen der Partner in ausreichendem Mafle zur Verfiigung?
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3.Bringt das Clusterprojekt hervorragende nationale und internationale Experten mit den Unternehmen und

Projekten des Clusters zusammen?

E: Politischer Riickhalt

01.
02.

03.

Erfolgskriterien

Stehen die entscheidenden Politiker des Landes und die Wirtschafts- und Sozialpartner hinter dem Clusterprojekt?
Werden Politik, Verwaltung, Betriebe und unterstiitzende Einrichtungen funktionsgerecht in das Projekt
eingebunden?

Ist das Projekt in den Regionen gut verankert?

Funktionsstirke

A: Innenvernetzung

01.
02.
03.

04.

05.

Erfolgskriterien

Finden zwischen den Schliissel-Akteurinnen und Schliissel-Akteuren des Clusters und innerhalb des Support-
Systems (F & E, Aus- und Weiterbildung, Kontrolle, Beratung) intensive Kooperation und Vernetzung statt?
Gibt es eine gute Vertrauensbasis zwischen den Mitbewerbern bei gleichzeitig funktionierender Konkurrenz?
Existiert Wissenstransfer zwischen den verschiedenen Teilsystemen des Clusters?

Zichen bereits bestehende Angebotsgruppen (lokale Netzwerke, strategische Allianzen, Vertriebsnetzwerke etc.)
neue Partner an bzw. 18sen sie Nachahmungseffekte aus?

Finden regelmif8ig institutionalisierte Fachdiskurse tiber die Weiterentwicklung des gesamten Clusters statt?

B: Auflenvernetzung

01.

02.

03.
04.

Erfolgskriterien

Sind die Schliissel-Akteurinnen und Schliissel-Akteure gut vernetzt (Know-how, Kapital) — mit Unternehmen
auf8erhalb des Clusters sowie mit vergleichbaren bzw. dhnlichen Clustern?

Gibt es eine hohe Exportorientierung, bzw. ist die strategische Entwicklung im Cluster auf die laufende Ver-
besserung der internationalen Wettbewerbsfihigkeit fokussiert?

Existiert ein zugingliches Monitoring und Benchmarking internationaler Mitbewerber?

Bestehen Internationale Forschungskooperationen?

C: Qualititsorientierung

01.

02.
03.

Erfolgskriterien

Gibt es eine konsequente Orientierung auf Qualititswettbewerb und Kundenzufriedenheit, sowie Qualitits-
standards, die laufend evaluiert und den wachsenden Nachfrage- und Marktanspriichen angepasst werden?
Sind ausreichend professionelle Qualititskontrollen und Beratungsangebote vorhanden?

Existiert ein integriertes Qualitdtsmanagement durch vertikale Vernetzung von Standards und Kontrollen?

D: Innovationsorientierung

01.
02.

03.

Erfolgskriterien

Existiert eine Kompetenzvernetzung zwischen Forschung und Wirtschaft?

Wird das Markt- und Erfahrungswissen der Cluster-Akteurinnen und Cluster-Akteure sichtbar, abrufbar und
zur laufenden Erneuerung (Innovation) zuginglich gemache?

Gibt es ein Innovationsmanagement im Cluster, das sowohl zwischen den Teilsystemen des Clusters stattfindet

als auch innerhalb der Teilsysteme?
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1. PREPARATION

1.1. THE FIRST STEPS | 1.1.1. CLUSTER POTENTIAL TEST

04. Gibt es gemeinsame I'T-Losungen und Netzwerke bzw. Anreize zum Upgrading der Internetperformance der

einzelnen Cluster-Akteurinnen und Cluster- Akteure?

E: Standortmarketing

Erfolgskriterien

01. Wird die Region (auch) als Standort mit entsprechendem Image (Markenname, Markenzeichen, Leitbild) im
In- und Ausland vermarktet?

02. Orientieren sich die Cluster-Akteurinnen und Cluster-Akteure in ihrem Leistungsangebot an der gemeinsamen
Standortphilosophie und investieren in die regelmiflige Aufbesserung der Standortqualitit?

03. Steht dafiir ein professionelles Marketingteam zur Verfligung?

Das Ergebnis des Cluster-Potenzial-Tests kann grafisch dargestellt werden, wie das folgende Beispiel zeigt:

CLUSTERPOTENZIALANALYSE - GESAMTAUSWERTUNG

FUNKTIONSSTARKE

E. STANDORTMARKETING 3,56

CLUSTERSTARKE

B. LEITUNTERNEHMEN 3,89

A. MARKTPOTENZIAL 3,17

D. INNOVATIONSORIENTIERUNG 1,69 C. ERGANZENDE UNTERNEHMEN 2,83

C. QULAITATSORIENTIERUNG 2,83 D. ERGANZENDE INFRASTRUKTUREN 2,85

B. AUSSENVERNETUNG 2,67 E. RAUMLICHE DICHTE 2,85

A. INNENEVERNETZUNG 2,17 A. NUTZEN 2,17

E. POLITISCHER RUCKHALT 2,89 B. KOORDINATION UND STEUERUNG

D. HUMANRESOURCEN 2,83 C. KOOPERATIONSFAHIGKEIT 2,68
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1. VORBEREITEN

1.1. DIE ERSTEN SCHRITTE | 1.1.2 FRAGEBOGEN ZUR CLUSTERANALYSE

06

QUELLE

OAR-REGIONALBERATUNG / GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Der Fragebogen zur Clusteranalyse dient ebenso wie der Cluster-Potenzial-Test der Bewertung von Clustern, ins-

besondere in der Vorbereitungs- und Umsetzungsphase. Das Tool erméglicht die Erstellung eines Clusterprofils

sowie die Analyse der Clusterstruktur und des Clustermanagements.

Kurzbeschreibung

Das Instrument umfasst 3 Fragenkomplexe:

01. Clusterprofil

02. Clusterstruktur

03. Bewertung Clustermanagement

Die Analyse erfolgt mittels einer Mischung aus quantitativen und qualitativen Fragen. Hierbei werden sowohl

Parameter auf der Ebene der Clusterunternehmen als auch auf der Ebene des Clusters abgefragt um ein méglichst

umfassendes Bild des Clusterpotentials zu erhalten.

Nutzen

Der Fragebogen erméglicht es, eine erste Analyse des Clusters und seiner Strukturen durchzufithren um an-

schlieflend eine Bewertung des Clusterpotentials vorzunehmen. Er eignet sich insbesondere fiir die Bewertung

kleinerer Cluster sowie fiir den Vergleich zwischen mehreren Clustern (Benchmarking).




TOOLBOX 07

1. VORBEREITEN
1.1. DIE ERSTEN SCHRITTE | 1.1.2 FRAGEBOGEN ZUR CLUSTERANALYSE

Dokumentation

Fragebogen zur Cluster-Analyse

I. Cluster Profil

I1. Cluster Struktur

Unternehmensanalyse
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08

Bewertung der Clusterunternehmen

= SEHR GUT

= ZUFRIEDEN STELLEND

= WENIG ZUFRIEDEN
STELLEND

= NICHT AUSREICHEND

BEWERTUNG DER CLUSTERUNTERNEHMEN HINSICHTLICH BEMERKUNGEN
1 | INTERNATIONALE WETTBEWERBSFAHIGKEIT DER BETRIEBE 1 2 3 4
2 | WIRTSCHAFTLICHE SITUATION DER PARTNER 1 2 3 A
3 | INNOVATIONSFAHIGKEIT DER PARTNER 1 2 3 b
4 | TEILNAHME AN GEMEINSAMEN AKTIVITATEN 1 2 3 4
5 | KOOPERATIONSBEREITSCHAFT, KOOPERATIONSKULTUR 1 2 3 A
6 | KONKRETE KOOPERATIONSPROJEKTE 1 2 3 &
7 | NUTZEN FUR DIE CLUSTERMITGLIEDER 1 2 3 b
8 | AUFNAHME VON NEUMITGLIEDERN/PARTNERAUSWAHL 1 2 3 A
II1. Bewertung Cluster Management
= SEHR GUT
= ZUFRIEDEN STELLEND
= WENIG ZUFRIEDEN BEMERKUNGEN

STELLEND
NICHT AUSREICHEND

1 | STRATEGIE UND BUSINESS PLAN 1 2 3 4
2 | ORGANISATION (RECHTSFORM, AUFBAU, STATUT, ETC.) 1 2 3 b
3 | CLUSTER SERVICES UND AKTIVITATEN 1 2 8 b
4 | PROJEKT- UND PROZESSMANAGEMENT 1 2 3 b
5 | INFORMATION, KOMMUNIKATION UND WISSENSMANAGEMENT 1 2 3 b
6 | PERSONALMANAGEMENT (CLUSTER MANAGER) 1 2 3 4
7 | FINANZIERUNG (MITGLIEDSBEITRAGE, FORDERUNGEN, 1 9 3 4
AUFTRAGE..)
8 | BEWERTUNG DES KOOPERATIONSVERLAUFES (EVA- 1 9 3 4
LUIERUNG, CHANGE MANAGEMENT)
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1. VORBEREITEN
1.1. DIE ERSTEN SCHRITTE | 1.1.2 FRAGEBOGEN ZUR CLUSTERANALYSE

Bewertung Cluster Management

Auswertung:

BITTE EXCEL-GRAPHIK EINFUGEN

BITTE EXCEL-GRAPHIK EINFUGEN

BITTE EXCEL-GRAPHIK EINFUGEN
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1. VORBEREITEN

1.1 DIE ERSTEN SCHRITTE | 1.1.3 KOOPERATIONS- UND LEISTUNGSTEST FUR CLUSTERPARTNER

QUELLE ARNE ENGELBRECHT PLEYMA UNTERNEHMENSNETZWERKE GMBH

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE .

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Analog der Partnersuche im privaten Leben muss auch Thr Unternehmen ,attrakeiv® fiir andere Unternehmen sein,
um fiir eine Partnerschaft in Frage zu kommen. Dieser Test hilft zu kliren, ob das Unternehmen fiir den Wettbew-
erb um die besten Partnerunternehmen geriistet ist und somit bereit ist fiir die Anforderungen unserer hochgradig

vernetzten Wirtschaft.

Kurzbeschreibung

Jede der Fragen kann mit einer der folgenden Optionen beantwortet werden:

Nein: Wir haben vielleicht einige Ansitze in dieser Richtung, die aber kaum in die Praxis umgesetzt werden.
Teilweise: Wir kennen das richtige Vorgehen, setzen es jedoch noch nicht vollstindig in die Praxis um.
Ja: Wir haben die bestméglichen Vorgehensweisen und Standards etabliert und setzen diese auch vollstindig

in die Praxis um.

Nutzen

Mit diesem Test wird das Unternehmen mit den Erfahrungen aus rund 1000 Unternehmen des Wettbewerbs ,Die
beste Kooperation 2002 verglichen. Dabei hat sich gezeigt, dass die besten Unternehmen mehr als 20 Fragen
positiv beantworten kénnen. Hinter einem breiten Mittelfeld verneinen die schlechtesten Unternehmen mehr als

15 der 24 Fragen.
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1. VORBEREITEN

1.1, DIE ERSTEN SCHRITTE | 1.1.3 KOOPERATIONS- UND LEISTUNGSTEST FUR CLUSTERPARTNER

Dokumentation

Kooperations- und Leistungsfihigkeit

1 Kundennutzenorientierung

1.1 WISSEN UBER KUNDENBEDURFNISSE

NEIN: TEILWEISE: JA:

IST DIE FAHIGKEIT UND BEREITSCHAFT IHRES UNTERNEHMENS VORHANDEN, INDIVIDUELLE KUNDENWUNSCHE ZU ERKENNEN, ZU
VERDICHTEN, UND UBER DEN VOLLSTANDIGEN LEBENSZYKLUS ZU ERFULLEN?

1.2 FAHIGKEIT DER KUNDENBINDUNG

NEIN: TEILWEISE: JA:

STELLEN SIE DURCH DIE PFLEGE DER BEZIEHUNGEN ZU IHREN KUNDEN SICHER, DASS EINE HOHE KUNDENZUFRIEDENHEIT
GEWAHRLEISTET IST UND DIE KUNDENBEZIEHUNGEN LANGFRISTIG ERHALTEN BLEIBEN?

1.3 DAUER UND INTENSITAT DER KUNDENBEZIEHUNGEN

NEIN: TEILWEISE: JA:

WERDEN DIE ERFAHRUNGEN IHRER KUNDEN GENUTZT, UM DIE PRODUKTE UND/ODER DIENSTLEISTUNGEN IHRES UNTERNEH-
MENS KONTINUIERLICH ZU VERBESSERN (CUSTOMER RELATIONSHIP MANAGEMENT)?

1.4 WISSEN UBER KAUFENTSCHEIDENDE ERFOLGSFAKTOREN

NEIN: TEILWEISE: JA:

KENNEN SIE DIE GRUNDE, WARUM IHRE PRODUKTE UND/ODER DIENSTLEISTUNGEN AM MARKT GEFRAGT SIND?
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2 Kommunikationsfihigkeit

2.1 GEZIELTER AUFBAU UND PFLEGE VON STAKEHOLDERBEZIEHUNGEN

NEIN: TEILWEISE: JA:

STELLEN SIE GEZIELT SICHER, DASS SIE EIN AUSGEWOGENES AUSSENVERHALTNIS ZU ALLEN RELEVANTEN STAKEHOLDERN
IHRES UNTERNEHMENS UNTERHALTEN (STAKEHOLDER = INTERESSENSGRUPPEN DES UNTERNEHMENS: KUNDEN, KAPITALEIGN-
ERN, WETTBEWERBER, MITARBEITER, ETC.)?

2.2 IMAGE DER ANGEBOTE/DER MARKE

NEIN: TEILWEISE: JA:

FUHREN SIE GEZIELT AKTIVITATEN DURCH, DIE DEN BEKANNTHEITSGRAD/DAS IMAGE DER MARKE ODER ANGEBOTE STEIGERN?

2.3 EINSATZ ODER ANWENDUNG VON LERN- UND WISSENSMANAGEMENT

NEIN: TEILWEISE: JA:

WIRD UNTERNEHMENSRELEVANTES WISSEN GESAMMELT, AUFBEREITET, BEREITGESTELLT UND GEZIELT ABGERUFEN?

3. Zukunftsfihigkeit

3.1 WEITERENTWICKLUNG DES UNTERNEHMENS

NEIN: TEILWEISE: JA:

NUTZEN SIE DAS WISSEN UND DIE ERFAHRUNGEN IHRER KUNDEN UND PARTNER, VON DIENSTLEISTERN UND FORSCHUNGS-
INSTITUTIONEN ZUR WEITERENTWICKLUNG DER INTERNEN PROZESSE UND DER PRODUKTE UND/ODER DER DIENSTLEISTUNGEN
IHRES UNTERNEHMENS?

3.2 WISSEN UM TRENDS UND ENTWICKLUNGEN

NEIN: TEILWEISE: JA:

SAMMELN SIE DAS WISSEN [HRES UNTERNEHMENS IN SEINEM SPEZIFISCHEN MARKTBEREICH BEZUGLICH TRENDS UND
ENTWICKLUNGEN, DIE DAS ZUKUNFTIGE PRODUKT-/LEISTUNGSSPEKTRUM BETREFFEN WERDEN?

3.3 ZUKUNFTSGERICHTETE INVESTITIONEN

NEIN: TEILWEISE: JA:

BETREIBEN SIE INTENSIV INVESTITIONEN IN DEN ZUKUNFTSGERICHTETEN BEREICHEN (F&E, WEITERBILDUNGSMASSNAHMEN
FUR DAS PERSONAL, MARKTRECHERCHEN ETC.)?
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4. Anpassungsfihigkeit

4.1 HOHER INNOVATIONSGRAD

NEIN: TEILWEISE: JA:

HABEN SIE EINEN ZUFRIEDEN STELLENDEN ANTEIL NEUER PRODUKTE UND DIENSTLEISTUNGEN, DIE NICHT ALTER ALS 3 JAHRE
SIND AM UMSATZ IHRES UNTERNEHMENS? (ERGANZEND: WIE IST DER INNOVATIONSGRAD AM BRANCHENDURCHSCHNITT ZU
BEWERTEN)

4.2 INDIVIDUALISIERBARKEIT DER ANGEBOTE

NEIN: TEILWEISE: JA:

SIND IHRE PRODUKTE UND/ODER DIENSTLEISTUNGEN MODULAR AUFGEBAUT, ODER ANDERWEITIG AUF DIE INDIVIDUELLEN
KUNDENBEDURFNISSE ANPASSBAR?

4.3 FLEXIBILITAT BEI MENGENSCHWANKUNGEN IM ANGEBOTSSPEKTRUM

NEIN: TEILWEISE: JA:

KONNEN MENGENSCHWANKUNGEN IM ABSATZ AUSGEGLICHEN WERDEN (BSPW. DURCH FLEXIBLEN PERSONALEINSATZ, PER-
SONAL- UND RESSOURCENNUTZUNG VON PARTNERN, ETC.)?

4.4 FLEXIBILITAT BEI VARIANTENSCHWANKUNGEN IM ANGEBOTSSPEKTRUM

NEIN: TEILWEISE: JA:

KONNEN VERANDERTE ANFORDERUNGEN AN DIE VARIANTENVIELFALT DURCH BSPW. MODULAREN PRODUKTAUFBAU,
ENTSPRECHENDE TECHNOLOGIEN (VARIANTENNEUTRALE WERKZEUGE ETC.) 0.A. BEWALTIGT WERDEN?

5. Stabilitit

5.1 HOCHQUALIFIZIERTE MITARBEITER

NEIN: TEILWEISE: JA:

FORDERN SIE GEZIELT DAS AUSBILDUNGS- UND KOMPETENZNIVEAU DER MITARBEITER IHRES UNTERNEHMENS DURCH GEZIELTE
ANGEBOTE UND DURCH ANREIZ- RESPEKTIVE SANKTIONIERUNGSMECHANISMEN?

5.2 AUSGEWOGENE STAKEHOLDERBEZIEHUNGEN (INTERESSENSGRUPPEN DES UNTERNEHMENS)

NEIN: TEILWEISE: JA:

VERMEIDET IHR UNTERNEHMEN STARKE ABHANGIGKEITEN ZU EINZELNEN STAKEHOLDERN DES SPEZIFISCHEN MARKTES
(KUNDEN, LIEFERANTEN, ...)?
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5.3 GUTE RENTABILITAT UND LIQUIDITAT

NEIN TEILWEISE JA:

IST DIE KURZ-/MITTEL- UND LANGFRISTIGE RENTABILITAT UND LIQUIDITAT IHRES UNTERNEHMENS GESICHERT?

6. Zuverlissigkei

6.1 KONTINUIERLICHE VERBESSERUNGEN FUR EINFACHE UND SICHERE PROZESSE

NEIN: TEILWEISE: JA:

GIBT ES INITIATIVEN ZUR REDUZIERUNG DER PROZESSKOMPLEXITAT/VEREINFACHUNG IHRER UNTERNEHMENSPROZESSE WIE
BEISPIELSWEISE PRODUKTSTANDARDISIERUNG ODER AUCH DURCH STANDARDISIERUNG DER PROZESSE?

6.2 ZUVERLASSIGE UND LEISTUNGSFAHIGE PROZESSE

NEIN: TEILWEISE: JA:

SIND DIE PROZESSE ZUR HERSTELLUNG IHRER ANGEBOTE GEMESSEN AN DEN WETTBEWERBERN KONKURRENZFAHIG UND AUS-
REICHEND STABIL? (LIEFERZEIT, LIEFERTREUE, HERSTELLUNGSKOSTEN)?

6.3 ZUVERLASSIGE UND LEISTUNGSFAHIGE ANGEBOTE

NEIN: TEILWEISE: JA:

IST IHR UNTERNEHMEN IN DER LAGE, DEN IN 1.4 DEFINIERTEN ANFORDERUNGEN AN IHRE PRODUKTE UND/ODER DIENSTLEIS-
TUNGEN, WELCHE AUS DEN KAUFENTSCHEIDENDEN ERFOLGSFAKTOREN IHRER ZIELGRUPPE RESULTIEREN, IN EINER FUR ALLE
BETEILIGTEN ANGEMESSENEN ART UND WEISE GERECHT ZU WERDEN?
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7. Kooperationsorientierung

7.1 AKTIVE SUCHE NACH PARTNERN ZUR ERGANZUNG DES EIGENEN LEISTUNGSSPEKTRUMS

NEIN: TEILWEISE: JA:

SUCHEN SIE GEZIELT NACH ERGANZUNGEN IHRES LEISTUNGSSPEKTRUMS DURCH KOMPLEMENTARE KOMPETENZEN, PRODUKTE
UND DIENSTLEISTUNGEN BEI LIEFERANTEN, KOMPLEMENTOREN, WETTBEWERBERN?

7.2 HOHER VERNETZUNGSGRAD DES UNTERNEHMENS

NEIN: TEILWEISE: JA:

NUTZEN SIE ALLE POTENZIALE, DIE SIE DURCH KOOPERATIONEN ERSCHLIESSEN KONNEN IN DEN BEREICHEN FORSCHUNG &
ENTWICKLUNG, EINKAUF UND BESCHAFFUNG, PRODUKTION UND DIENSTLEISTUNGEN, ENTSORGUNG UND RECYCLING, MARKETING
UND VERTRIEB, LERN- UND WISSENSMANAGEMENT UND ALLGEMEIN DURCH DIE NUTZUNG VON SYNERGIEN BEI DER BUNDELUNG
VON KOMPETENZEN, BEDARFEN UND RESSOURCEN?

7.3 HOHE EFFIZIENZ DER ZUSAMMENARBEIT MIT PARTNERN

NEIN: TEILWEISE: JA:

IST SICHERGESTELLT, DASS DIE ZUSAMMENARBEIT DER BETEILIGTEN FUNKTIONEN INTERN (EINKAUF, LOGISTIK, QUALITATS-
SICHERUNG, ENTWICKLUNG) UND UNTERNEHMENSUBERGREIFEND NICHT DURCH ZIELKONFLIKTE BEHINDERT WIRD?

7.4 LANGE UND INTENSIVE LIEFERANTENBEZIEHUNGEN

NEIN: TEILWEISE: JA:

IST SICHERGESTELLT, DASS DIE LEISTUNGSFAHIGKEIT IHRER LIEFERANTEN UND DIE EFFIZIENZ UND TRANSPARENZ DER
ZUSAMMENARBEIT KONTINUIERLICH VERBESSERT WIRD (SUPPLIER RELATIONSHIP MANAGEMENT)?

Auswertung

Generell empfehlen wir bei allen Fragen, die nicht mit ,ja“ antworten werden konnten zu iiberpriifen, ob sich
Thnen Méglichkeiten zur Verbesserung Ihrer Kooperations- und Leistungsfihigkeit bieten. Bei den Antworten, die
Sie ,teilweise” bejahen konnten, sollten Sie den begonnenen Weg konsequent fortsetzen. Fragen, die Sie verneinen

mussten zeigen IThnen dringenden Handlungsbedarf auf, den Sie zligig angehen sollten.

Priifen Sie die Antworten jedoch sorgfiltig vor dem spezifischen Hintergrund Ihres Unternehmens und priorisieren Sie

eigenstindig die Handlungsbedarfe.

Erfahrungen zeigen, dass die besten Unternehmen mehr als 20 Fragen positiv beantworten kénnen. Hinter einem

breiten Mittelfeld verneinen die schlechtesten Unternehmen mehr als 15 der 24 Fragen.
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1.1, DIE ERSTEN SCHRITTE | 1.1.4 VERFAHRENSANWEISUNG FUR INITIIERUNG UND SENSIBILISIERUNG

COMPETITIVENESS OF ECONOMIC SECTORS IN EU ASSOCIATION COUNTRIES:

QUELLE
CLUSTER-ORIENTED ASSISTANCE STRATEGIES
PHASE
THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN
DIE ERSTEN SCHRITTE .

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Am Beginn der Vorbereitung fiir eine clusterorientierte Unterstiitzungspolitik steht der Dialog zwischen relevanten
Akteuren. Dies erfordert zunichst eine Sensibilisierung aller Teilnehmer (Unternehmen, relevante Organisationen,
Verwaltung/ Politik) beziiglich der Bedeutung von Clustern fiir die internationale Wettbewerbsfihigkeit. Das Ziel
des ersten gemeinsamen Events ist die Schaffung eines gemeinsamen Bewusstseins und einer Identitit des kiinftigen

Clusters.

Kurzbeschreibung

Die Auftaktveranstaltung wird durch die Aussendung eines Fragebogens eingeleitet. Dieser bereitet die Teil-
nehmerinnen und Teilnehmer auf die Veranstaltung vor; die Ergebnisse werden bei der Veranstaltung prisentiert.
Durch Berichte anderer Cluster oder Kooperationsbeispiele von Unternehmen sowie eine gemeinsame Analyse
der Situation (Kooperationen, sektorale Stirken und Schwichen) kann der Nutzen von zusitzlicher Kooperation

herausgearbeitet werden.

Nutzen
In dem gemeinsamen Forum schirfen die potentiellen Mitglieder ihr Bewusstsein fiir die Vorteile eines Clusters

und entwickeln eine gemeinsame Vision fir dessen Zukunft.
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Dokumentation
Zur Identifizierung des Kooperationspotentials kann vor dem Seminar ein Fragebogen (Checkliste) an alle Teilne-
hmer ausgesandt werden. So werden Ausmafl der tatsichlichen Kooperationsbereitschaft und bereits vorhandene

Kooperationsformen festgestellt. Die Ergebnisse werden bei der Veranstaltung prisentiert und diskutiert.

Checkliste Cluster Potential

Kriterium Kommentare / Evaluierung

Bfftflﬂeﬂdf Formen von LVirtsc/mﬁ;kaopemtionm

Horizontale Kooperationen, z.B. gemeinsame
a) Beschaffung von Zwischenmaterialien/Rohmaterialien 1 2 3 4 5

b) Beschaffung anderer Produktionsfaktoren 1 2 3 4 5

¢) Nutzung von Lager und/oder Produktionseinheiten1 2 3 4 5

d) Marketing und/oder Verkaufsaktivititen 1 2 3 4 5

e) Nutzung von Serviceleistungen 1 2 3 4 5

f)  Nutzung von Trainings- und Weiterbildungsleistungen 1 2 3 4 5

g) Nutzung von Forschungs-/Entwicklungsinstitutionen 1 2 3 4 5

h) Andere 1 2 3 4 5

Vertikale Kooperationen, z.B.

i) Zuliefervertrige fiir Zwischenprodukte/Rohmaterialien 1 2 3 4 5
j)  Zuliefervertrige fiir Verkaufsgiiter 1 2 3 4 5
k) Nutzung von Serviceleistungen 1 2 3 4 5
)  Nutzung von Trainings- und Weiterbildungsleistungen 1 2 3 4 5
m) Nutzung von Forschungs-/Entwicklungsinstitutionen 1 2 3 4 5
n) Andere 1 2 3 4 5
Laterale Kooperationen, z.B.
o) Zur Finanzierung 1 2 3 4 5
p) Zur Aufteilung von Risiken 1 2 3 4 5
q) Andere 1 2 3 4 5
Kooperationsklima

Wettbewerb Kooperation

— Horizontale Kooperation 1 2 3 4 5
— Vertikale Kooperation 1 2 3 4 5
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Griinde fiir ein geringes Kooperationsniveau

Sektor-relevante Organisationen

a)
b)
o
d)
e)
f)
g)
h)
i)
j)

Nationale Wirtschaftsagenturen

Trainings- und Weiterbildungsinstitutionen
Forschungs- und Entwicklungsinstitutionen
Technologieparks und —zentren
Banksysteme und Finanzservices

Euro Information Centre
Wirtschaftskammer

Verbinde

Beratungsfirmen/selbststindige Berater
Andere

(Zutreffendes bitte markieren)

Vorteile/Synergieeffekte nicht erkennbar
Fehlender Marktiiberblick (Partner)
Fehlendes Vertrauen (Firmen, Org.)
Wettbewerbsmentalitdt

Verzogerte Privatisierung

Vertragsrecht, Prozessrisiko

Fehlende Entscheidungen der Institutionen
Andere

N i R

(bitte Namen in einer separaten Unterlage anhingen)

Service und Effizienz der sektor-relevanten Organisationen

Nationale Wirtschaftsagenturen

Trainings- und Weiterbildungsinstitutionen
Forschungs- und Entwicklungsinstitutionen
Technologieparks und —zentren
Banksysteme und Finanzservices

Euro Information Centre
Wirtschaftskammer

Verbinde

Beratungsfirmen/selbststindige Berater

Andere

Inaddquater Service adidquater Service

e e T T T S
NN NN NN NN NN
W W W W W W W W W W
L N N T S T > T NN
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Seminar zu Initiierung und Sensibilisierung

Ablauf:

01.

02.

03.

04.

05.

06.

07.

Prisentation des sektoralen Potentials (Checkliste)

Erlduterung der Vorteile, die durch Kooperation entstehen kénnen

Hier konnen die Erfahrungen bereits vorhandener Cluster eingebracht werden

Berichte von Firmen betreffend ihrer Erfahrungen mit bereits existierenden Kooperationsformen
Analyse der vorhandenen und méglichen Formen von Kooperation

Gemeinsame SWOT-Analyse

Gemeinsame Abschitzung des Bedarfs an Unterstiitzung

Bewertung der bestechenden oder méglichen Synergiceffekte durch Kooperation

Teilnehmerinnen und Teilnehmer:

Vertreterinnen und Vertreter von Produktion und Handel, Beratung, Wissenschaft, Wirtschaftsverbinden und

verwandten Organisationen, Regionalen Entwicklungsagenturen, Ministerien.

Zeitrahmen:

1-2 Tage
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QUELLE

OAR-REGIONALBERATUNG

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Stakeholder sind jene Systeme oder Personen, die das Cluster oder das Projekt und / oder die Projektgruppe
e unterstiitzen sollen (Geld, Stimmung, Entscheidungstriger) und

e unterstiitzen wollen (Freunde).

Aufbauend auf einer Umfeldanalyse kann durch die Stakeholderanalyse ein schneller Uberblick iiber die relevanten

Faktoren gewonnen werden.

Kurzbeschreibung

Die Stakeholderanalyse listet im ersten Schritt die wesentlichen Systeme oder Personen auf, die als Unterstiitzer fiir

das Cluster/ das Clusterprojekt relevant sind. Daraufaufbauend werden deren Einfluss- und Unterstiitzungsméglich-

keiten eingeschitzt, um schliefflich konkrete Maffnahmen fiir die einzelnen Stakeholder abzuleiten.

Nutzen

Der Nutzen der Stakeholderanalyse liegt in einem schnellen Uberblick iiber die fiir das Cluster relevanten

Unterstiitzer und deren Bedeutung. Durch die Ableitung von konkreten Mafinahmen kénnen diese Systeme oder

Personen zielgerichtet bearbeitet werden.
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Dokumentation

1. Listen Sie die Stakeholder auf:

2. Schitzen Sie die Stakeholder ein:

HOCH

C

EINFLUSS MITTEL

O,

GERING

C

O

GERING

MITTEL

UNTERSTUTZUNG

HOCH

3. Entwerfen Sie Maflinahmen zu den wichtigsten Stakeholdern:

STAKEHOLDER

MASSNAHMEN
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QUELLE GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN . .

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung
Der Clusteraktionsplan erméglicht eine Operationalisierung der verschiedenen Aktivititen, die zur Griindung und
zum Aufbau eines Clusters notwendig sind. Er kann sowohl fiir die Planung und Vorbereitung als auch fir die

Umsetzung von Mafinahmen angewandt werden.

Kurzbeschreibung

Das Tool ist nach Aktionsbereichen gegliedert, die fiir ein funktionsfihiges Cluster unerlisslich sind. Hierzu gehéren:
e Strategy & Concept Development

* Organisation & Structure

¢ Cluster Services & Activities

e Infrastructure & Communication

¢ Finance

Fiir jedes dieser Felder sind einzelne Aufgaben vorgesehen. Fiir diese werden Verantwortlichkeiten zur Umsetzung

verteilt und Termine festgelegt. Die Ergebnisse werden in einer iibersichtlichen Tabelle festgehalten.

Benefits
Als eine Art Arbeits- bzw. Durchfithrungsplan erméglicht er sowohl den Mitgliedern des Clusters als auch dem
Moderator bzw. Leiter der Arbeitsgruppe eine gezielte Planung und Umsetzung der Maffnahmen, die sich an Hand

des Aktionsplanes fiir alle Beteiligten transparent darstellen lassen.
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Dokumentation

Cluster Action Plan

Version: 1.0 | Status: dd.mm.yy | Document authors: N.N | Moderator working group: N.N.

NO. | TASK PRIORITY | DEADLINE | RESPONSIBLE | SUPPORT | REMARKS STATUS
1. STRATEGY & CONCEPT DEVELOPMENT
11 | ANALYSIS OF CLUSTER USP, INTERNATIONAL BENCH-
POTENTIAL MARKING, THEMATIC FOCUS
(E.G. TECHNOLOGIES),
REGIONAL FOCUS, MEMBERS,
SUPPORT INSTITUTIONS
(E.G. UNIVERSITIES), SWOT-
ANALYSIS
1.2 | DEFINE THE CLUSTER POSSIBLE GOALS FOR THE
GOALS CLUSTER:
- EXPORT PROMOTION
- INT. MARKETING &BRANDING
- JOINT R&D
- JOINT PRODUCT/SOLUTION
DEVELOPMENT
- JOINT SOURCING
- CLUSTER SERVICES
- TENDERS (EU, WB,
NATIONAL)
- BUNDLING OF
TECHNOLOGY COMPETENCES
- LOBBYING
13 | DEFINE ALL MEMBERS AND
PARTNERS OF THE CLUSTER
14 | INFORM COMPANIES ON BACKGROUND INFORMATION
CLUSTERS AND CLUSTER ON CLUSTERS AS A TOOL
INITIATIVES (ADDITIONAL FOR E.G. EXPORT PROMOTION;
BACKGROUND INFORMATION) BUSINESS CASES AND BEST
PRACTICES FROM OTHER
COUNTRIES
15 | DEVELOP CLUSTER BUSINESS - EXECUTIVE SUMMARY
PLAN AND STRATEGY - GOALS
- ORGANISATION
- SERVICES
- MARKET
- MARKETING
- FINANCING & BUDGET
- ACTION PLAN
16 | ORGANISE REGULAR MEET-
INGS FOR PLANNING AND
IMPLEMENTATION
17 | DEVELOP A LOGO AND A
SLOGAN FOR THE CLUSTER
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NO. | TASK PRIORITY | DEADLINE | RESPONSIBLE | SUPPORT | REMARKS STATUS

2. ORGANISATION & STRUCTURE

2.1 | DEVELOP STATUTE FOR THE EXAMPLES/BENCHMARKS:
CLUSTER:

ANALYSE STATUTES OF
- OBJECTIVES OTHER CLUSTERS
- MEMBERSHIP
« STRUCTURE&ORGANISATION

2.2 | ELECT CLUSTER BOARD: ACCORDING TO THE RULES
4 MEMBERS (?) SET OUT IN THE STATUTE
(COMPANY REPRESENTA-

TIVES)

2.3 | ELECT CHAIRMAN OF THE ACCORDING TO THE RULES
CLUSTER (COMPANY REP- SET OUT IN THE STATUTE
RESENTATIVE)

2.4 | CLARIFY LEGAL ASPECTS OPTIONS:

REGARDING THE
STABLISHMENT OF THE - ASSOCIATION
CLUSTER - LTD
- PLC
- COOPERATION AGREEMENT
- FOUNDATION
- HYBRID ORGANISATION

2.5 | DEVELOP JOB DESCRIPTION
FOR CLUSTER MANAGER

2.6 | IDENTIFY AND EMPLOY
CLUSTER MANAGER

2.7 | ESTABLISH SPECIALISED POSSIBLE WORKING
WORKING GROUPS WITHIN GROUPS:

THE CLUSTER
- EXPORT PROMOTION
< TRAINING AND EDUCATION
- LOBBYING
- ETC.

2.8 | DEVELOP GUIDELINE FOR
WORKING GROUPS

2.9 | REGISTRATION OF CLUSTER

2.10 | DEVELOP GUIDELINE FOR
PROJECT MANAGEMENT

2.11 | DEFINE PROCESS- PROCESS DESIGN, DOCU-
MANAGEMENT MENTS, FORMS, MANUALS
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NO.

TASK

PRIORITY

DEADLINE

RESPONSIBLE

SUPPORT

REMARKS

STATUS

3. CLUSTER SERVICES & ACTIVITIES

3.1

MARKETING & PR

CLUSTER MARKETING

COMPANY PROFILES
(DATABASE)

BRANDING & POSITIONING

WEBSITE (INCL. ELECTRONIC
DIRECTORY)

MARKETING MATERIAL

3.2

EXPORT PROMOTION

ACCORDING TO THE RULES
SET QUT IN THE STATUTE

MARKET TRENDS &
INFORMATION

EXPORT PROMOTION
STRATEGY

TRADE FAIR ACTION PLAN
AND PROGRAMME

INTERNATIONAL COOPERA-
TIONS

E.G. COOPERATION WITH
RELEVANT ASSOCIATIONS
AND INSTITUTIONS IN
OTHER COUNTRIES

MAILINGS

BUSINESS LEADS

B2B MATCH-MAKING

3.3

TRAINING & QUALIFICATION

TRAINING SERVICES

HR SERVICES

3.4

APPLIED R&D

TECHNOLOGY TRENDS

JOINT R&D

3.5

QUALITY MANAGEMENT &
CERTIFICATION

E.G. ISQ, CMMI

3.6

TENDER INFORMATION
SERVICE

REGULAR PROVISION OF

INFORMATION ON TENDERS:

« NATIONAL TENDERS
+ EU TENDERS
+ WORLD BANK TENDERS

3.7

JOINT PROCUREMENT &
SOURCING

3.8

POLICY ACTION & LOBBYING

39

ACCESS TO CAPITAL
(VENTURE CAPITAL)
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NO.

TASK

PRIORITY

DEADLINE

RESPONSIBLE

SUPPORT

REMARKS

STATUS

4. INFRASTRUCTURE AND COMMUNICATION

[

ESTABLISH PHYSICAL
INFRASTRUCTURE FOR THE
CLUSTER

OWN OFFICE SPACE

OR LOCATED AT ONE OF
THE CLUSTER MEMBER
COMPANIES

4.2

IMPLEMENT GROUP WARE
SOLUTION FOR COMMUNICA-
TION AND COORDINATION

4.3

DEVELOP AND IMPLEMENT
FINAL SOLUTION OF THE
CLUSTER WEBSITE (INCL.
ELECTRONIC DIRECTQORY)

b4

ORGANIZE REGULAR MEET-
INGS FOR COMMUNICATION
AND COORDINATION

5. FIN

ANCE

5.1

DEVELOP BUDGET:

+ ORGANISATIONAL
EXPENSES
+ PROMOTIONAL EXPENSES

THE BUDGET SHOULD

BE ELABORATED IN THE
FRAMEWORK OF THE
CLUSTER BUSINESS PLAN

5.2

AGREE ON MEMBERSHIP FEE

SHOULD BE DEFINED IN THE
CLUSTER STATUTE

5.3

CLARIFY WHETHER FI-
NANCIAL SUPPORT FROM
GOVERNMENT INSTITUTIONS
COULD BE OBTAINED

5.4

DEVELOP AND IMPLEMENT
CLUSTER PROMOTION FUND:

+ PREAMBLE
INTERPRETATION AND

DEFINITIONS

SCOPE OF AGREEMENT

+ PURPOSE OF THE CLUSTER
PROMOTION FUND

+ CONTRIBUTIONS TO THE
FUND

+ ADMINISTRATION OF THE
FUND

+ CONDITIONS FOR USING
THE FUND

FRAMEWORK AGREEMENT
ON THE CLUSTER PROMOTION
FUND TO BE SIGNED BY THE
MEMBER COMPANIES
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QUELLE

GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Das Tool dient der Analyse der Ausgangssituation und insbesondere des Clusterpotentials im Rahmen der Strategie-

entwicklung. Es erméglicht somit eine realistische Einschitzung der Ausgangsbedingungen in den Unternehmen

bzw. bei den potentiellen Cluster-Mitgliedern sowie auch der Bezichungen zwischen den Unternehmen. Somit ldsst

sich mit dem Fragebogen auch das Kooperationspotential bewerten. Dariiber hinaus kann das Instrument bis zu

einem gewissen Grad auch zur Evaluierung des Leistungsspektrums und der Wettbewerbsfihigkeit der Unterneh-

men herangezogen werden.

Kurzbeschreibung

Der Fragebogen umfasst sowohl quantitative als auch qualitative Fragen die nach verschiedenen Fragenkomplexen

geordnet sind:

¢ Firm level

¢ Products; value chains, subcontractors

¢ Markets

* Processes

e Human resources

* Technology, R&D, quality

* Dynamics
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Nutzen

Der Fragebogen decke alle fiir die Analyse des Kooperations- und Clusterpotentials relevanten Parameter ab und

ermoglicht eine genauere Einschitzung der Wertschépfungskette innerhalb des Unternehmens sowie der horizon-

talen und vertikalen Verkniipfung dieser Kette mit anderen Unternehmen und Institutionen. Somit ermittelt das

Tool nicht nur bestehende Kooperationsbeziehungen sondern hilft auch bei der Identifizierung von Liicken in der

Wertschépfungskette sowie bei der Erschlieffung von Innovationspotentialen (Leitbild der integrierten Wertschop-

fungskette).

Dokumentation

Fragebogen zur Erhebung des Kooperationspotentials

Interview questionnaire

Firm level

Date

FIRM NAME

INTERVIEW PARTNER

NUMBER OF EMPLOYEES

TURNOVER

OWNERSHIP

COMPANY AGE, HISTORY

REGIONAL ISSUES:
+ REASONS FOR LOCATION IN THE REGION
+ PERCEPTION OF LOCAL IDENTITY (ROOTAGE WITHIN REGION)

* QUALITY OF INTERACTION WITH LOCAL ADMINISTRATION

Products, value chains, subcontractors

PRODUCTS/PRODUCT LINES

BRANDS

VERTICAL DEPTH OF MANUFACTURE (VOLUME OF SUBCONTRACTING, SHARE OF FINAL PRODUCT)
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KEY INPUTS

KEY SUPPLIERS

LOCATION OF KEY SUPPLIERS

___ % LOCAL
—__ % NATIONAL
___ % INTERNATIONAL

REASONS: ___ ____ ____ __ ______________
EVALUATION OF LOCAL SOURCING AVAILABILITY A
QUALITY A
COMPETITIVENESS A
STRATEGIC IMPORTANCE OF SUB-SUPPLIED PARTS A C
(DEPENDENCE)
INTEGRATION OF SUB-CONTRACTORS ORDERING PROCEDURE* PULL
PUSH
QUALITY CONTROL/INSPECTION SUPPLIER
OWN
BOTH
R&D SUPPLIER
OWN
JOINT
* PULL: SUB-CONTRACTORS WAIT TO RECEIVE ORDERS
PUSH: SUB-CONTRACTORS ARE INVOLVED IN PROCESSES TECHNICAL ASSISTANCE NONE
AND ANTICIPATE REQUIREMENTS SUPPLIER
JOINT
Markets
KEY MARKETS:
« LOCATION
* % OF TURNOVER
* GROWTH RATES
KEY CUSTOMERS
+ ACCORDING TO TURNOVER
« TECHNOLOGICAL POINT OF VIEW (MOST DEMANDING)
INTEGRATION BY CUSTOMERS ORDERING PROCEDURE PULL
PUSH
QUALITY CONTROL/INSPECTION | « CUSTOMER
+ OWN
» BOTH
R&D « CUSTOMER
+ OWN

JOINT
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Processes
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Human resourcess

HR STRUCTURE: EDUCATION OF EMPLOYEES

——— % UNSKILLED LABOR

___ % PROFESSIONAL LABOR

___ % ACADEMIC DEGREE (TECHNICAL)
___ % ACADEMIC DEGREE (MGNT)

ON THE JOB TRAINING - TRAINING STRATEGIES - QUALIFICATION MEASURES

+ FLUCTUATION (% OF TOTAL)

+ ATTRACTIVENESS OF THE FIRM

+ ATTRACTIVENESS OF THE REGION

+ ATTRACTIVENESS OF THE INDUSTRY

ORIGIN OF EMPLOYEES

___ % LOCAL
—__ % NATIONAL

HR PARTNERS

HIGHER EDUCATION INSTITUTIONS

TRAINING INSTITUTES

HR COOPERATION WITH LOCAL UNIVERSITIES? (INTERNSHIPS, JOB FAIRS, COMPANY TOURS, ETC.)

LOCAL SKILL BASE (AVAILABILITY IN GENERAL)
LOW SKILL

HIGH SKILL

Technology, R&D, quality

KEY TECHNOLOGIES

SOURCE OF KEY TECHNOLOGIES (MACHINERY, KNOW HOW,
INPUTS, LICENSES)

KEY PARTNERS:

——_ % OWN

_—_ % LOCAL

—___ % NATIONAL

——— % INTERNATIONAL
——— % JOINT

R&D SPENDING

___ % OF TURNOVER

R&D ——— % INSIDE
___ % OUTSIDE
——— % JOINT
INNOVATION PROCESS SEPARATE R&D DEPARTMENT

EMPLOYEE INVOLVEMENT

INNOVATION PARTNERSHIPS

SUPPLIERS
CUSTOMERS
INSTITUTIONS
UNIVERSITIES
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QUELLE

GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Das Instrument dient als Vorlage zur Erstellung eines Cluster Business Plans durch das Clustermanagement oder

eine Arbeitsgruppe des Clusters. Es soll eine strukturierte Darstellung des ,Geschiftskonzeptes® des Clusters er-

moglichen und dient somit als Basis fiir die Beschaffung von Férdermitteln, Beteiligungskapital und Krediten bei

offentlichen Férderinstitutionen, Beteiligungsgesellschaften, Banken und Investoren.

Kurzbeschreibung

Das Tool ist in 9 Kapitel mit den jeweils zugehérigen Unterpunkten gegliedert. Leitfragen helfen dabei, die zentralen

Punkte des Cluster Business Plans kritisch zu reflektieren und zu bearbeiten. Die Gliederungsstruktur umfasst die

folgenden Kapitel:

01. Executive Summary

02. Beschreibung des Clusters

03. Ziele des Clusters und geplante Investitionsprojekte

04. Organisation und Cluster Management
05. Marketing, Wettbewerb und Absatz

06. Produkte und Serviceleistungen

07. Finanzwirtschaftliche Analyse

08. Chancen und Risiken
09. Anhang
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Nutzen
Mit Hilfe des Gliederungskonzeptes kann fiir das Cluster ein Business Plan erstellt werden, der nicht nur als
Grundlage fiir die Kapitalbeschaffung dient, sondern auch als wichtiges internes Fithrungsinstrument fir die

strategische und operative Ausrichtung und Steuerung des Clusters am Marke.

Dokumentation

Gliederungsstruktur Cluster Business Plan
1. Executive Summary

* Geschiftsidee / Konzept des Clusters

e Erfolgsfaktoren und Strategische Wettbewerbsvorteile des Clusters (USP)
e Ziele und Vision des Clusters

¢ Cluster Management und Schliisselpersonal

* Marktorientierung und Nachhaltigkeit

e Wirtschaftliche Zielgréflen und Kapitalbedarf

Leitfragen:

e Was ist die Geschiftsidee/ Gegenstand des Clusters?

* Mit welchen Leistungen / Produkten werden welche Zielgruppen bedient?

* Marktpotential und Positionierung?

¢ In welchem Entwicklungsstadium befindet sich das Cluster, und welche Ergebnisse wurden bereits erreicht?
e Welches sind die strategischen Wettbewerbsvorteile des Clusters?

¢ Welchen konkreten Kundennutzen (interne und externe Kunden) bietet das Cluster?

e Welche Ziele will das Cluster erreichen?

e Wer gehort zum Cluster Management und wer hat welche Aufgaben?

* Welchen Umsatz und Gewinn plant das Cluster in den nichsten 5 Jahren zu erreichen?

e Wie hoch ist der Kapitalbedarf?
2. Beschreibung des Clusters

e Name, Anschrift, Griindungsdatum

e Geschiftsidee und Gegenstand des Clusters

* Hintergriinde und Entstehungsgeschichte des Clusters
e Status quo des Clusters

¢ Rechtsform

* Eigentumsstruktur
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Leitfragen:

* Wann und von wem wurde das Cluster gegriindet?

e Warum wurde das Cluster gegriindet?

e Was sind die zentralen Geschiftsfelder des Clusters (z.B. Cluster Services, F&E)?
e Welche Rechtsform hat das Cluster?

* Warum wurde diese Rechtsform gewihle?

* Wie hoch ist das Eigenkapital des Clusters?

* Welche Eigentumsstruktur besteht im Cluster?

e Welche wichtigen Vertrige (z.B. Cluster Statut) bestehen mit wem?
3.Ziele des Clusters und geplante Investitionsprojekte

e Strategische Ziele des Clusters (quantitativ und qualitativ) und wichtige Meilensteine
e Entwicklungsperspektiven des Clusters

* Beschreibung strategischer Investitionsprojekte
Leitfragen:

* Wie lauten die strategischen Ziele des Clusters?
¢ Bis wann sollen diese Ziele erreicht werden?
¢ Welche Meilensteine sollen erreicht werden?

* Besteht ein Finanzbedarf fur spezielle, strategische Investitionsprojekte?
4. Organisation und Cluster Management

* Aufbauorganisation des Clusters

¢ Ablauforganisation des Clusters

* Vorstellung des Cluster Managements (Manager, Steering Committee, Advisory Board) und des Schliisselpersonals
* Beschreibung der Personalstruktur

* Berater und externe Kompetenzpartner

* Managementgrundsitze

e Organigramm
Leitfragen:

* Wie ist die Organisationsstruktur des Clusters aufgebaut?

* Wie viele Mitarbeiter beschiftigt das Cluster?

e Wer bildet das Schliisselpersonal des Clusters, welche Funktionen iiben diese Personen aus, welche Qualifikationen
und welchen beruflichen Werdegang haben sie?

¢ Uber welche Erfahrungen, die unmittelbar in Bezug zur Geschiftsidee des Clusters stehen, verfiigt das Schliissel-
personal?

e Worin besteht die personliche Motivation der Cluster-Griinder und des Schliisselpersonals?

e Welche wichtigen Positionen miissen zukiinftig noch besetzt werden?

e Wie wird das Schliisselpersonal des Clusters entlohnt?

* Bestehen Vertrige mit externen Beratern und Kompetenzpartnern?
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5.Marketing, Wettbewerb und Absatz

* Marktanalyse (Zielgruppen-, Konkurrenz-, und Trendanalyse)

* Positionierung des Clusters am Markt

* Marketingstrategisches Leitbild

* Normstrategie (Differenzierung, Kostenfiihrerschaft, Konzentration)
* Operatives Marketing: Marketing-Mix

e Markteintrittsstrategie

¢ Exportstrategie
Leitfragen:

e Wie ldsst sich der Zielmarkt bzw. relevante Markt des Clusters abgrenzen und beschreiben?

* Welches Marktsegment und welche Zielgruppen sollen angesprochen werden?

e Uber welchen Marktanteil verfiigen das Cluster bzw. seine Mitglieder?

* Welche Anforderungen und Bediirfnisse haben die Zielgruppen bzw. Kunden des Clusters?

* Wie grof$ sind das Marktvolumen, Marktpotential und die Wachstumsraten in der Branche und dem Zielmarke
des Clusters?

e Welche durchschnittlichen Renditen werden in der Branche erziele?

* Wer sind die wichtigsten Konkurrenten und welches Leistungsspektrum bieten sie an?

e Uber welche strategischen Wettbewerbsvorteile verfiigt das Cluster im Vergleich zu seinen Wettbewerbern?

* Was sind die wichtigsten Erfolgsfaktoren im Zielmarke?

* Welche Markteintrittsbarrieren bestehen auf dem Zielmarke?

* Welche Trends zeichnen sich in der Branche und dem Zielmarkt ab?

* Wie wirken sich Innovationen und technologischer Fortschritt auf die Branche und den Zielmarkt des Clusters aus?

e Auf welchen Daten und Quellen beruht die Marktanalyse des Clusters?

e Welche Zielgruppen sollen mit welchen Produkten bzw. Serviceleistungen auf der Basis welcher Technologien
angesprochen werden?

e Wie wird der Marketing-Mix des Clusters gestaltet?

* Welche Besonderheiten sind auf Exportmirkten zu beachten?
6.Produkte und Serviceleistungen

¢ Detaillierte Beschreibung der Produkte und Serviceleistungen des Clusters (Cluster Services)

* Entstehung der Produkt-/ Service-Idee

e Kundennutzen der Produkte bzw. Serviceleistungen

* Vorteil des Produktes/ der Serviceleistung gegeniiber Konkurrenzangeboten (Alleinstellungsmerkmal)

e Stellenwert der einzelnen Produkte/Serviceleistungen fiir das Cluster (Einkommensgenerierung, Deckungsbeitrag,
strategische Bedeutung)

e Entwicklungsstand der Produkte/ Serviceleistungen (Idee, Prototyp, Marktreife)

* Lebenszyklusphase der Produkte/ Serviceleistungen (wie lange existiert das Produke bereits am Markt und wann
muss es weiterentwickelt werden)

* Weiterentwicklung des Produkt- bzw. Servicespektrums des Clusters (Zukunftsperspektiven, Diversifikations

moglichkeiten, Weiterentwicklungspotential)
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Beschreibung der mit der Bereitstellung der Produkte/Serviceleistungen verbundenen Prozesse
(Value-Added-Prozesse)

Qualitditsmanagement: Sicherung der Produkt- und Servicequalitit

Leitfragen:

Welche Produkte bzw. Serviceleistungen werden fiir welche Kunden bereitgestelle?
Welches sind die wichtigsten Merkmale der Produkte/ Serviceleistungen?

Worin besteht der konkrete Kundennutzen?

Uber welche Wettbewerbsvorteile verfiigt das Leistungsspektrum des Clusters?

Worin besteht die Innovation der Produkte bzw. Serviceleistungen?

Welche Partnerschaften bzw. Kooperationen miissen fiir die Bereitstellung der Produkte/ Serviceleistungen
eingegangen werden (z.B. Kooperation mit Universititen fiir Auftragsforschung)?

In welchem Entwicklungsstadium befindet sich das Produkt bzw. die Serviceleistung?
Konnten bereits Pilot- oder Referenzkunden gewonnen werden?

Welches sind die zentralen wertschdpfenden Prozesse des Clusters?

Welche Méglichkeiten des Technologieschutzes bestehen (Patente)?

Welche gesetzlichen Vorschriften, Normen oder Industriestandards miissen erfiillc werden?

Welche Mafinahmen sind im Rahmen der Qualititssicherung (QMS) geplant?

7. Finanzwirtschaftliche Analyse

Aktuelle wirtschaftliche Situation des Clusters

- Umsatz-, Kosten-, und Ergebnisentwicklung

- Jahresabschluss

- Personalentwicklung

- Finanzielle Situation (Kredite, Verbindlichkeiten, Forderungen, etc.)

- Aktueller Auftragsbestand

- Wichtige Ereignisse (z.B. strategische Investitionen, Akquisition von Neukunden, etc.)

- Berichtswesen, Rechnungswesen und Controlling

Operative Planung (3 — 5 Jahre)
- Kostenstruktur

- Umsatz- und Ergebnisplanung
- Cash-flow Prognoserechnung
- Break-Even-Punkt Analyse

- Personalplanung

- Investitionsplanung

- Liquiditdtsplanung

- Investitions- und Finanzbedarf
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Leitfragen:

Welche Arten von Kosten treten in welcher Hohe auf und mit welchen Kosten ist zukiinftig zu rechnen?
Welche Entwicklungen werden in den nichsten 3 — 5 Jahren bei Umsitzen, Aufwendungen und Ertrigen erwartet?
Wann erreicht das Cluster den Break-Even-Punkt, d.h. bei welchem Umsatz erreicht das Cluster erstmals einen
Gewinn (Break-Even-Analyse)?

Wie entwickelt sich der Cash-flow?

Wie viel Personal mit welchen Qualifikationen wird das Cluster in den nichsten 3 — 5 Jahren benétigen und
welche Personalkosten (incl. Lohnnebenkosten) fallen hierfiir an?

Welche Investitionen sollen kurz-, mittel-, und langfristig getdtigt werden?

Wie wird sich die Liquiditit des Clusters kurz- und mittelfristig entwickeln?

Wie, bzw. aus welchen Quellen, soll der Kapitalbedarf des Clusters gedeckt werden (Eigenkapital, Fordermiteel,
Beteiligungskapital, Kredite)?

Wie ist das Rechnungswesen des Clusters aufgebaut und tiber welche Controlling-Instrumente verfiigt das Cluster?

. Chancen und Risiken

Chancen des Clusters
Risiken (Markt, Wettbewerb, Technologien)

Szenarioplanung

Leitfragen:

Welche grundsitzlichen Chancen und Risiken (Markt, Wettbewerb, Technologien) bestehen fiir die Entwick-
lung des Clusters?

Welche Mafinahmen zur Minimierung der Risiken sind geplant?

Welche Handlungsalternativen bestehen?

Inwiefern kénnte zusitzliches Kapital dem Cluster erméglichen, zusitzliche Chancen zu nutzen?

Wie sicht die Planung des Clusters fur die nichsten 3 — 5 Jahre im giinstigsten und im ungiinstigsten Fall aus

(Szenarioplanung)?

.Anhang

Handelsregisterauszug, Rechtsform, Gesellschafter

Statut/ Satzung des Clusters

Kostenplan

Bilanzen, GuV der letzten 2 Jahre

Plan-Bilanzen, Plan-GuV

Finanzplanung

Kalkulation

Organe (Cluster Management, Steering Committee, Advisory Board) und Kompetenzen
Organigramm

Lebenslaufe des Cluster Managements und des Schliisselpersonals
Patente, Lizenzen, sonstige Schutzrechte (soweit vorhanden)

Prospekte, Prisentationen, Broschiiren
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QUELLE GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG . ‘

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Der Finanzplan dient der Planung, Steuerung und Kontrolle der zukiinftig eingehenden und ausgehenden Zahlungsstrome
des Clusters. Mittels der Gegeniiberstellung von Einnahmen und Ausgaben kann das Clustermanagement den Finanzbedarf
ermitteln und Mafinahmen treffen, um die Zahlungsfihigkeit des Clusters sicherzustellen (Liquidititssicherung). Fiir die
Erstellung eines Finanzplanes gelten bestimmte Prinzipien. So muss ein Finanzplan alle erwarteten Vorginge, die im
Unternehmen zu Einnahmen oder Ausgaben fiihren, erfassen (Grundsatz der Vollstindigkeit). Die zu erwartenden Einnah-
men diirfen nicht mit den beabsichtigen Ausgaben des gleichen Verwendungszwecks verrechnet werden (Bruttoprinzip).

Die Prognosen der Einnahmen und Ausgaben miissen auf realistischen Annahmen beruhen (Grundsatz der Genauigkeir).

Kurzbeschreibung

Um eine iibersichtliche Darstellung zu gewidhrleisten ist der Finanzplan in 2 Teilpline mit einem Planungshorizont von
jeweils 6 Monaten unterteilt. Die Einnahmen und Ausgaben sind in Einzelpositionen gegliedert. Im unteren Bereich der
Vorlage lisst sich durch die Saldierung der Summe der Einnahmen mit der Summe der Ausgaben der Einnahmen- bzw.

Ausgabeniiberschuss ermitteln.

Nutzen
Das Tool soll dem Clustermanagement helfen, die Zahlungsstrome des Clusters zu planen, zu steuern und zu kontrollieren,
um auf diese Weise die Liquiditdt und Aktdionsfihigkeit des Clusters sicherzustellen. Das Instrument kann sowohl fiir den

Cluster Business Plan als auch fiir die Planung und Realisierung des Cluster-Finanzierungskonzeptes genutzt werden.
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Dokumentation
Finanzplan
AUSGABEN
JANUAR FEBRUAR MARZ APRIL MA| JUNI
EINNAHMEN
EINNAHMEN

+ FORDERUNGEN VORPERIODE
+ NEUE FORDERUNGEN
+ SONSTIGE EINNAHMEN

SUMME DER EINNAHMEN

AUSGABEN

+ VERBINDLICHKEITEN

VOR PERIODE
+ NEUE VERBINDLICHKEITEN
+ AUFWAND

SUMME DER AUSGABEN

EINNAHMEN- BZW. AUSGABEN-
UBERSCHUSS

SALDO BANK/KASSE

AUSGABEN

EINNAHMEN

JULI

AUGUST

SEPTEMBER

O0KTOBER

NOVEMBER

DEZEMBER

EINNAHMEN

+ FORDERUNGEN VORPERIODE
+ NEUE FORDERUNGEN
+ SONSTIGE EINNAHMEN

SUMME DER EINNAHMEN

AUSGABEN

« VERBINDLICHKEITEN

VOR PERIODE
+ NEUE VERBINDLICHKEITEN
« AUFWAND

SUMME DER AUSGABEN

EINNAHMEN- BZW. AUSGABEN-
UBERSCHUSS

SALDO BANK/KASSE
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1. VORBEREITEN

1.3 BUSINESSPLAN UND FINANZIERUNG | 1.3.3 FORMULAR PROJEKTKOSTEN

QUELLE OAR-REGIONALBERATUNG

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG ' .

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE ‘ .

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung
Das Formular dient der Erfassung von Projektkosten im Rahmen der Projektplanung und Implementierung.

Das Instrument kann fiir simtliche projektorientierte Aktivititen des Clustermanagements angewandt werden.

Kurzbeschreibung
Das Tool ermoglicht die Ermittlung der Kosten fiir die einzelnen Aufgabenpakete eines Projekt- bzw. Projekt-
strukturplanes (PSP). Hierzu werden die einzelnen Kosten den jeweiligen Aktivititen nach Art, Menge und Betrag

zugeordnet und deren Summe im unteren Bereich des Formulars ermittelt.

Nutzen

Der Nutzen des Instruments besteht in einer effizienteren Kostenplanung und Steuerung fiir die Projektleitung bzw.
das Clustermanagement. Da ein Grofteil des Clustermanagements aus projektorientierten Aktivititen besteht, kann
das Tool nicht nur fiir das Projektmanagement sondern (in abgewandelter Form) auch fiir die allgemeine Kosten-

planung und Erfassung im Rahmen des Clustermanagements genutzt werden.
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Dokumentation

Formular Projektkosten

AUFGABENPAKET

KOSTENARTEN

» PERSONAL

+ MATERIAL

+ FREMDLEISTUNGEN
* INFRASTRUKTUR

KOSTEN AUS

KOSTEN

PSP NR.

AKTIVITAT/TATIGKEIT

KOSTENART

KOSTEN/
EINHEIT

MENGE

SUMME
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1. VORBEREITEN

1.3 BUSINESSPLAN UND FINANZIERUNG | 1.3.4 CLUSTER PROMOTION FUND

QUELLE GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG ‘

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES ’

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Eine interessante Moglichkeit, zusitzliche Einnahmen fiir das Cluster zu generieren, bildet die Erhebung von
Provisionen auf Auftrige, die vom Clustermanagement fiir Mitgliedsunternehmen akquiriert wurden (z.B. im
Rahmen des Cluster Services ,B2B Export Promotion®). Bei den Mitgliedsunternehmen trifft diese Form der
Cluster-Finanzierung normalerweise auf eine besonders hohe Akzeptanz, da fiir sie zum einen zusitzliche Auf-
tragseinginge und Einkommensmaglichkeiten erzielt werden, zum anderen eine finanzielle Belastung nur im Falle

ciner erfolgreichen Auftragsvermittlung entsteht.

Kurzbeschreibung

Bei dem Tool handelt es sich um ein Vertragsdokument (Cluster Promotion Fund Framework Agreement), welches
genau regelt, wann, wie und in welcher Héhe Provisionen fiir die erfolgreiche Vermittlung eines Auftrages an
das Cluster entrichtet werden miissen. Des Weiteren wird festgelegt, fiir welchen Zweck die Mittel aus den Pro-
visionseinnahmen verwendet werden diirfen (z.B. Marketing, Exportférderung, Training). Besonders wichtig ist
in diesem Zusammenhang, dass die Mittel nur fiir gemeinsame Aktivitdten, die allen Clustermitgliedern zu Gute
kommen, eingesetzt werden diirfen. Ebenso geregelt sind die Ahndung von Verstéf8en gegen die Bestimmungen des

Vertrages sowie dessen Dauer und Giiltigkeit.
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Nutzen
Mit Hilfe des Tools lisst sich ein verbindlicher und transparenter vertraglicher Rahmen fiir die Akquisition von
Auftrigen fir Mitglieder durch das Clusters schaffen, sowie fiir die damit verbundene Generierung zusitzlicher

Einnahmen zur Finanzierung des Clusters.

Dokumentation

Cluster Promotion Fund

Framework Agreement. DRAFT 1.0, dd.mm.yy
1. Preamble

The parties confirm that they are entering and will honour this agreement in good faith for the promotion of the ...
industry through mutual cooperation and joint initiatives within the framework of the ... Cluster. This framework

>

agreement is part of the project “...” , a joint project between the ... industry, the ... and the German Agency for

Technical Cooperation (GTZ).
2. Interpretation and definitions

2.1. In this agreement, unless otherwise required or indicated by the context, the singular shall include the plural
and vice versa, the masculine gender shall include the feminine and vice versa and natural persons shall

include legal and juristic persons and vice versa.
2.2. “Agreement” shall mean this agreement and all annexes referred to therein.

2.3. “Cluster” shall mean the group of companies and institutions, cooperating in the ... Cluster and its Export
Promotion Group (EPG). Therefore, all companies that sign and abide by this agreement have to be official

members of the ... Cluster according to its statute.

2.4. “Eligible Contract™ An eligible contract is defined as a contract signed by a cluster member with a business
lead or client contact which has been  generated by the GTZ-project “...”, by the cluster manager or by
a cluster member company and shared within the group. Contracts which have been won through general pro
motional activities of the project or the cluster manager such as trade fair participation or match-making events

are not considered eligible contracts and are NOT subject to this agreement.
3. Scope of this agreement

3.1. This agreement sets out the rights and responsibilities of the parties with regard to the cluster promotion

fund and corresponding activities.

3.2. Neither party shall present itself as the representative or agent of the other party and neither party shall be
entitled to enter into any agreement or incur any liability on behalf of the other party, unless authorised thereto

in writing.
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1. VORBEREITEN

1.3 BUSINESSPLAN UND FINANZIERUNG | 1.3.4 CLUSTER PROMOTION FUND

4. Purpose of the Cluster Promotion Fund

The cluster promotion fund is established to support the members of the ... Cluster by allocating and providing

additional financial resources for export promotion as well as cluster promotion. The fund shall therefore be used

for the following activities:

e Export promotion
e Marketing and PR

* Business development

* Training & qualification
* Applied R&D

e Cluster management

Thereby the cluster promotion fund is intended to deepen cooperation between the members of the cluster and to

contribute to the raising of their international competitiveness.

5. Contributions to the Fund

5.1.

5.2.

5.3.

5.4.

Contributions to the Fund are made when an eligible contract is signed. An eligible contract is defined as a
contract signed by a cluster member with a business lead or client contact which has been directly generated by
the GTZ-project, by the cluster manager or by another cluster member company and shared within the group.
Alternatively, contracts which have been won through general promotional activities of the GTZ-project or the
cluster manager such as trade fair participation or match-making events are not considered eligible contracts and

are NOT subject to this agreement.

Confidentiality of eligible contracts — cluster members are not required to disclose any contractual details to
any of the other parties to this agreement, except the data needed for the calculation of the Contribution Pay-

ment to the Fund, as specified in paragraph 5.4 below.

When an eligible contract is signed, contributions to the cluster fund are made by the Cluster member as

follows:

5.3.1. The total amount of the contribution is 3% of the contract amount, but the total contribution value
SHOULD NOT exceed € 10.000.

5.3.2."The contribution payment schedule is as follows: (1) 33% when contract is signed, (2) 33% on the sixth
month from contractsigningand (3) 34% at the end of the contract, butnotlater than 18 month from contract
signing.

5.3.3.The funds will be transferred to/allocated at a trust account under the ... Cluster.

5.3.4.Payment within 2 weeks of due date of contribution payment according to schedule as specified in 5.3

below.

Notifications of eligible contract — When an eligible contract is signed, the signing contract member is re
quired to inform the cluster manager and GTZ without any delay, by filling out and signing Attachment B

“Contribution Agreement”, which includes contribution payments and dates.
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6. Administration of the Fund

6.1.

6.2.

6.3.

The cluster promotion fund will be managed and administered by the manager of the ... Cluster (Cluster
Manager) who shall be elected among and by the cluster member companies according to the rules set out in the

statute of the ... Cluster.

A supervisory committee shall be established to oversee the cluster promotion fund and to ensure that the
rules for the cluster promotion fund as set out in the agreement are complied with. The supervisory committee

shall meet every 6 months. The supervisory committee should comprise of:

e Chairman of the board/steering body of the ... Cluster who shall be elected among and by the cluster
member companies according to the rules set out in the statute of the ... Cluster
* One elected representative among the cluster member companies

* One representative of GTZ

The cluster manager who his responsible for the management and administration of the cluster promotion
fund shall keep proper records of all financial transactions regarding the allocation and distribution of the funds.
He shall submit reports on the allocation and disbursement/utilisation of the fund every six months to the su

pervisory committee.

7. Conditions for using the fund

7.1. The financial means of the cluster promotion fund shall be used for the following purposes and activities of

7.2.

7.3.

7.4.

the ... Cluster:

* Export promotion

* Marketing and PR

* Business development

* Training & qualification
* Applied R&D

¢ Cluster management
The fund shall be used solely for joint activities, which are beneficiary to all parties of the agreement.
Procedure for authorization of expenses:

e All members of the ... Cluster as well as the project partner GTZ are allowed to submit suggestions for
the utilization of the fund.

* In order for a disbursement to get approved, the following rules apply: for disbursement amounts less than
€1000 an electronic simple majority vote via e-mail shall be carried out, for disbursements larger than €1000,
a 2/3 qualified majority approval shall be required.

* Upon approval, the cluster manager has to fill out the fund disbursement authorisation form (see Attach-

ment C), which has to be signed by all the supervisory committee members.

Since the cluster promotion fund is part of the cooperation project between the ... Cluster and GTZ, the
fund should be particularly used for promoting the cooperation between the ... Cluster and Germany/EU in

the ... sector.
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1.3 BUSINESSPLAN UND FINANZIERUNG | 1.3.4 CLUSTER PROMOTION FUND

8. Breach of Agreement

Should any of the parties fail to fulfil any material obligation in terms of this agreement and fail to remedy such
breach within a period of 30 calendar days from the date of receipt of written notification from the cluster manager,

such party shall be excluded from the activities and services provided by the cluster.
9. Commencement and Duration

9.1. This agreement shall come into force upon signature by all the member companies of the ... Cluster and by
the project partner GTZ. Business leads which have been generated by the consultants of the GTZ-project “...”

after the 01.04.04 are subject to this agreement.

9.2. This agreement shall be in force unless the cluster promotion fund is dissolved by its members. The dissolu-
tion of the cluster promotion fund and this agreement is only possible by an unanimous vote of its members. In
case the cluster promotion fund is dissolved, the remaining financial means of the fund shall be refunded to the

members according to the percentage of their financial contribution to the cluster promotion fund.
10. Joining or Leaving the Cluster

10.1. Each cluster member company is eligible to join the activities and services of the cluster promotion fund by

signing this agreement and following its stipulations.

10.2. A cluster member may withdraw from the cluster and the cluster promotion fund with a written notice to
the cluster manager. The obligations of the cluster member under current and active eligible contracts remain

and are to be paid in full as per Section 5.3.
11. Other conditions

No alteration, variation, addition, changes or agreed cancellation of this agreement shall be of any force or effect
unless expressed in writing as an addendum to this agreement and signed by all the parties or their duly authorized

signatories as well as by the project partner GTZ.
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In witness thereof, the parties have executed this agreement, on the day and year herein written.

COMPANY C
NAME

COMPANY B
NAME

COMPANY C
NAME

COMPANY D
NAME

COMPANY E
NAME

COMPANY F
NAME

COMPANY G
NAME

COMPANY H
NAME

COMPANY |
NAME

COMPANY J
NAME

COMPANY K
NAME

COMPANY L
NAME

NAME
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Attachment A

Cluster Manager

Name: = - -

Organization:  —— === == — -

Address: 0 A

Cluster Promotion Fund Supervisory Committee

Chairman of the board/steering body of the ... Cluster

Name: - -

Organization:  ——— —

Address: 00

Company representative

Name: o __

Organization:  —— — —

Address: 00—

GTZ representative

Name: o __

Organization:  —— — —

Address: 00— -
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Attachment B

Cluster Promotion Fund Contribution Agreement

This is to notify that [Insert Name of Cluster Member Company] has signed a contract, which is an Eligible
Contract according to the definitions of the Framework Agreement for the ... Cluster Promotion Fund. Therefore,
[Cluster Member Company name] agrees to make a contribution of [total figure and in words]

in accordance with the following contribution schedule:

Contribution 1 (33 %) — — — — — — — — — __ Expected due date: — - — — __ ____ _
Contribution2 33 %) — — - — — __ ___ _ Expected due date: — — — —— — —
Contribution3 34 %) — - — - _ _ Expected due date: — - - _ __

The payments will be made upon receipt of pro-invoice from the ... Cluster into the following bank account:

[Bank details]

Chairman of the ... Cluster Cluster Member Company Representative
Fund Supervisory Committee Fund Supervisory Committee
Representative of GTZ

Fund Supervisory Committee
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Attachment C

Fund Disbursement Authorisation Form

Voted in favour by: [mention number of companies in favour and against.]

Approved by

Chairman of the ... Cluster

Fund Supervisory Committee

Cluster Member Company Representative

Fund Supervisory Committee Member

Representative of GTZ

Fund Supervisory Committee
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QUELLE

HUMAN.TECHNOLOGY STYRIA GMBH

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Der Kooperationsvertrag dient der Regelung der Rechte und Pflichten zwischen Cluster und dem einzelnen

Unternehmen. Durch die Unterzeichnung beider Seiten wird das Unternehmen offizieller Cluster-Kooperations-

partner.

Kurzbeschreibung

Der Kooperationsvertrag legt insbesondere Hohe des Beitrags, Vertragsdauer, Haftungsfragen und Dienstleis-

tungen des Clusters fest und regelt somit die wichtigsten Aspekte der Zusammenarbeit zwischen Cluster und

Unternehmen.

Nutzen

Durch die umfassende Regelung der Rechte und Pflichten von Unternehmen und Cluster erhalten beide Seiten

Rechtssicherheit beziiglich der Aktivitdten im Rahmen des Clusters. Dariiber hinaus erméglicht der Vertrag Klar-

heit beziiglich der Erwartungen der Unternehmen hinsichtlich der Cluster-Dienstleistungen.
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Dokumentation
I. Priambel

II.  Kooperation
A. Kooperation

B. Dienstleistung des Clusters

III.  Kooperationsbeitrag
A. Beitrag
B. Filligkeit
C. Zahlungsverzug

IV.  Unternehmensdaten
A. Informationspflicht
B. Kontrollrecht
C. Eidesstattliche Erkldrung

V. Dauer des Vertragsverhiltnisses
A. Unbestimmte Dauer
B. Ordentliche Kiindigung
C. Auflerordentliche Kiindigung

D. Rechtsverhiltnisse bei Aufldsung des Vertragsverhiltnisses

VI. Marke des Clusters
A. Nutzungs- und Verwertungsrecht
B. Verwendung

C. Verwendung der Marke nach Beendigung bzw. Auflosung des Vertragsverhilenisses

VII. Haftung
A. Erfolgshaftung, Gewihrleistung, Schadenersatz

B. Haftungsausschluss

VIII. Datenschutz und Datensicherheit
A. Behandlung von Daten
B. Zustimmung
C. Verschluss der Zugangsdaten
D. Nutzung der Daten

IX. Anwendbares Recht, Vertragssprache

X.  Mediationsklausel
A. Mediationsverpflichtung
B. Mediator
C. Schiedsverfahren




TOOLBOX

54

XI.

XII.

XIII.

Schiedsverfahren

A. Zustindigkeit des Schiedsgerichtes
B. Anrufung des Schiedsgerichtes

C. Namhaftmachung der Schiedsrichter
D. Wahl eines Schiedsobmannes

E. Gemeinsamer Schiedsrichter

F. Ersatzbestellung

G. Sitz

H. Verfahren

I. Anzuwendendes Recht

J. Allfillige Gerichtszustindigkeit
Gerichtsstand

Sonstige Bestimmungen
A. Anderungen

B. Salvatorische Klausel
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QUELLE

GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Das Tool gibt einen Uberblick iiber die klassische Aufbauorganisation von Clustern sowie die verschiedenen Aufgaben

der einzelnen Organe.

Kurzbeschreibung

Bei dem Instrument handelt es sich um ein Organigramm mit den jeweiligen Funktionsbeschreibungen.

Nutzen

Das Instrument dient als Orientierungshilfe fiir Clustermanagement und Cluster-Mitglieder.
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Dokumentation

ORGANISATIONSDIAGRAMM

SRR COMIE UHE

~ ADVISES STEERING COMMITTEE

- INTEGRATION OF KNOW-HOW FROM POLITICS, BUSINESS, SOCIETY
- MULTIPLIER EFFECT

- INTERNATIONAL BENCHMARKING

BOARD OF A

UNIVERSITY
REPRESENTATIVES
RESEARCH INSTITUTES
REPRESENTATIVES OF
ENTERPRISES
VENTURE CAPITALISTS

)
o
E)

POLITICAL ACTORS - ESTABLISHES PROJEKT

- APPOINTS PROJECT MEMBERS

- SETS OBJECTIVES/DEADLINES

- TAKES LEADING DECISIONS ON CONCEPTS AND PROJECTS

REPRESENTATIVES OF
CHAMBERS OF COMMERCE/

TRADE UNIONS
BANKS, LED ORGANISATIONS

MANAGING OFFICE TASKS

NETWORK MANAGER - DEVELOPS CONCEPTS & STRATEGY
- CONDUCTS SURVEYS/ANALYSIS
- INTERNAL & EXTERNAL COMMUNICATION
WORKING GROUPS - ESTABLISHES WORKING GROUPS
- COORDINATION & PROJEKCT MANAGEMENT
-~ REPORTS T0 THE STEERING COMMITTEE

STAFF

WORKING GROUP

EXAMPLE
INNOVATION PROJECTS

| |
WORKING GROUP WORKING GROUP TASKS

EXAMPLE: EXAMPLE: - FORUM FOR CONCRETE COOPERATION
MARKETING & PR EXPORT PROMOTION - BY SPECIFIC TOPICS
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QUELLE GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN .

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung
Das Tool soll Thnen einen Uberblick iiber die verschiedenen Maoglichkeiten der rechtlichen Ausgestaltung eines

Clusters geben und Ihnen als Entscheidungshilfe bei der Rechtsformwahl dienen.

Kurzbeschreibung
Sie finden in diesem Instrument eine Matrix mit den 6 verschiedenen Méglichkeiten der rechtlichen Ausgestaltung,
eine Beschreibung der sog. hybriden Organisationsform, die vermehrt von Clustern in Deutschland und Osterreich

genutzt wird, sowie eine Ubersichtstabelle, die die einzelnen Vor- und Nachteile eines Clusters darstellt.

Nutzen

Dieses Instrument gibt [hnen einen raschen Uberblick iiber die verschiedenen Optionen der rechtlichen Ausgestal-
tung eines Clusters, sowie die entsprechenden Vor- und Nachteile der jeweiligen Rechtsformen. Es ersetzt jedoch
nicht eine griindliche, rechtliche Fachberatung durch einen Juristen. Die angegebenen rechtlichen Voraussetzung-
en bezichen sich auf die in Deutschland und Osterreich geltenden Vorschriften. Vor der offiziellen Griindung des
Clusters sollten Sie sich unbedingt die jeweiligen national geltenden juristischen und steuerrechtlichen Implikation -

en der jeweiligen Rechtsform aufzeigen lassen.
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Dokumentation

>

BUSINESS ACTIVITIES/COMMITMENT

FOUNDATION

HYBRID
ORGANSIATION

ASSOCIATION
COOPERATION
AGREEMENT

>

POSSIBLE NUMBER OF MEMBERS/EXTENSIBILITY

HYBRID ORGANISATION

ASSOCIATION

+ STEERING COMMITTEE/BOARD
+ MANAGEMENT
* MEMBERS

FIELD OF ACTIVITY

+ IDENTIFICATION OF COOPERATION
AREAS

+ ACQUISITION

* REALISATION OF PUBLIC FUNDED
PROJECTS

14

14

LTD/Plc

« MANAGING DIRECTOR
« EMPOLYEES
« BACK-OFFICE

FIELD OF ACTIVIT

« ACQUISITION

« ADVISE

« PROJECT MANAGEMENT
« BUSINESS ACTIVITIES
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Hybride Organisationsform

In vielen entwickelten Clustern bzw. Kompetenznetzwerken in Deurschland und Osterreich finden sich mittler-
weile sog. hybride Organisationsformen. Hierbei wird der nicht auf Gewinnerzielung ausgerichtete Teil der Ak-
tivititen (wirtschaftliche Aktivititen, z.B. im Rahmen der Cluster Services) des Clusters in einem Verein (e.V.)
realisiert, die wirtschaftlichen Aktivitdten finden hingegen in einer GmbH oder AG statt, wobei der Verein jeweils

Gesellschafter bzw. Aktionir ist. Auf diese Weise konnen die Vorteile des Vereins mit konkreten wirtschaftlichen

Aktivititen verbunden werden.

o
keine Eintragung
erforderlich

o

grofle Anzahl
von Mitgliedern
kann einbezogen
werden

o
groBe Anzahl
von Mitgliedern
kann einbezogen
werden

kann einbezo-
gen werden

o
wirtschaftlicher
Geschaftsbe-
trieb

des Stiftungs-
vermogens

o

Nachhaltige
Sicherung der
Finanzierung
durch Stiftungs-
vermogen

hohe Verbindli-
chkeit

o

Sacheinlagen
zur Grindung
maglich

vergleichsweise
hohe Verbindli-
chkeit

&

ermoglicht die
Beschaffung
von finanziellen

Ressourcen, z.B.

fir VC-Fonds

HYBRIDE
KOOPERATIONS- WIRTSCHAFT-
VEREINBARUNG IDEALVEREIN LICHER VEREIN STIFTUNG GMBH AG ORGANISATIONS-
FORM
+ + + + + + +
Keine beson- Verleihung der Vereinszweck Auf Dauer Minimum 50.000 EUR Die Vorausset-
deren Voraus- Rechtsfahigkeit | ist Forderung zugewendete capital EUR Mindestgrund- zungen beider
setzungen des Vereins der wirtschaft- und verselb- 25,000 kapital Rechtsformen
durch das Ver- | lichen Tatigkeit standigte Ver- muissen jeweils
einsregister der Mitglieder. mogensmasse, erfullt sein
setzt eine Wird sich in deren Ertrag
ideelle Ziel- der Regel als mindestens
setzung der Handelsgesell- einem bestim-
Vereinigung schaft organi- mten Zweck
voraus sieren oder als dient
Gesellschaft
burgerlichen Re-
chts behandelt
+ + + + + + +
geringer geringer Grind- | kein Mindestka- | erganzt oftmals | wirtschaftliche wirtschaftli- eroffnet
Aufwand ungsaufwand pital notwendig | Vereine Aktivitat moglich | che Aktivitat Optionen fur
+ + + + (bzw.Bedingung) | maglich (bzw. das Wachstum
kein Mindest- kein Mindestka- | grofle Anzahl Unabhangigkeit | + Bedingung) erfolgreicher
kapital pital notwendig | von Mitgliedern | bei der Nutzung | vergleichsweise | + Kompetenz-

netzwerke bzw.
Cluster

o

Verbindung
gemeinnltziger
mit wirtschaft-
licher Aktivitat
maglich

o
vergleichs-
weise geringe
Verbindlichkeit
o

keine eigene
juristische
Person

&
wirtschaftliche
Tatigkeit nur als
Nebenzweck

&

vergleichs-
weise geringe
Verbindlichkeit

o
Prifung, ob Re-
alisierung des
Vereinszwecks
nicht in anderer
Rechtsform
maglich ist

-

vergleichs-
weise geringe
Verbindlichkeit

+
Genehmigung
durch zustan-
dige Landesbe-
horde notwendig
+

Anmeldung zum
Stiftungsregister

o
relativ hoher
Grindungs-
aufwand

o
Stammkapital
erforderlich

-

gesetzliche
Rechnungs
legungs

und
Publizitatspfli-
chten

&
hoherer Grind-
ungsaufwand
als bei GmbH
&
Stammkapital
erforderlich

-

gesetzliche
Rechnungsle-
gungs- und
Publizitatspfli-
chten

-

Kein unmittel-
barer Einfluss
der Aktionare
(d.h. der
Netzpartner)

o
aufwandig in
der Grindung,
u.a. klare
Abgrenzung der
Aktivitaten
notwendig

-

impliziert kom-
plexe Organisa-
tionsstruktur

QUELLE: VDI TECHNOLOGIEZENTRUM GMBH
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QUELLE

GRIT/GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Bei dem vorliegenden Instrument handelt es sich um ein Musterstatut (IT Cluster GRIT, Rijeka), das Sie als Vor-

lage fiir die Erstellung Ihres eigenen Clusterstatuts nutzen kénnen. Die Organisationsstruktur und die Gestaltung

des Statuts bzw. der Satzung hingen natiirlich jeweils von der Zielsetzung und den spezifischen Anforderungen

Thres Clusters ab.

Kurzbeschreibung

Das Statut ist in mehrere Paragraphen unterteilt, die die Ziele des Clusters, Mitgliedschaft, die Rechte und Pflich-

ten der Mitglieder und die Cluster-Organe beschreiben.

Nutzen

Das Instrument dient als Vorlage fiir die Erstellung eines eigenen Cluster-Statuts und kann auch als Checkliste fiir die

zentralen Punkte eines Statuts genutzt werden.
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Dokumentation
IT Cluster GRIT ,Satzung und Regelwerk, Draft Version 1.0

§ 1 Name und Sitz des Vereines
01. Der Verein fithrt den Namen “Gradski Rijeka Information Technology“ mit der Abkiirzung “GRIT.
02. Sitz des Vereines ist Rijeka, Kroatien.

03. Der Verein ist national und international titig.
§ 2 Vereinszweck

Die Titigkeit des Vereins ist nicht auf Gewinn gerichtet. GRIT bezweckt die Unterstiitzung seiner Mitglieder in
wirtschaftlichen, rechtlichen, politischen und gesellschaftlichen Belangen, um die Entwicklung der I'T-Industrie
in der Region Rijeka aber auch in ganz Kroatien nachhaltig zu fordern. Hauptziel des Verbandes ist es, durch
Kooperation den wirtschaftlichen Erfolg und die Wettbewerbsfihigkeit der beteiligten Unternehmen zu steigern.
Im Einzelnen verfolgt das I'T Cluster GRIT hierbei die folgenden Ziele:

e Gemeinsames Marketing,

¢ Erschliefung neuer Mirkte und Absatzpotentiale (Exportférderung),

* Entwicklung und Bereitstellung von bedarfsorientierten Serviceleistungen fiir die Mitglieder (Cluster Services),

* Organisation von Aus- und Weiterbildungsveranstaltungen fiir die GRIT-Mitglieder und deren Mitarbeiter,

* Bildung eines Forums um die formelle und informelle Kommunikation sowie den Austausch von Informationen
untereinander zu férdern,

* Aufgreifen und Bearbeiten von Themen, die im Interesse der GRIT-Mitglieder sind,

* Interessenvertretung der Mitglieder gegeniiber der 6ffentlichen Hand und sonstigen éffentlichen Einrichtungen
(Lobbying),

* Forderung von Unternehmenskooperationen,

* Férderung und Unterstiitzung von gemeinsamen Projekten der GRIT-Mitglieder,

* Herausgabe von Informationsmaterial aller Arrt,

* Verbesserung der Zusammenarbeit zwischen den Mitgliedsunternehmen und den Universititen,

* Forderung von Innovationen und neuen Technologien.

§ 3 Mittel zur Erreichung des Vereinszweckes

Die zur Erreichung des Vereinszweckes erforderlichen Mittel werden aufgebracht durch

A. die Erhebung von Mitgliedsbeitrigen, wobei die Hohe der Mitgliedsbeitrige von der Generalversammlung
festgelegt wird

B. die Annahme von Schenkungen, Spenden, Unterstiitzungen, Subventionen und sonstigen Transfers, wenn sie
nicht mit Auflagen verbunden sind, die dem Vereinszweck widersprechen;

C. die Erhebung einer Provision von 3% auf alle direkt vom Cluster Management generierten Auftrige fiir Mit-
gliedsunternehmen, entsprechend den im Cluster Promotion Fund Agreement festgelegten Bestimmungen
(vgl. Anhang).

§ 4 Vereinsmitglieder

01. Die Mitglieder des Vereines sind ordentliche Mitglieder oder Ehrenmitglieder.
02. Ordentliche Mitglieder kénnen sein:
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03.

04.

a) Unternehmen, die ihren Sitz in der Republik Kroatien haben und die mindestens 50% ihres Umsatzes durch
die Entwicklung von Software oder durch I'T-Dienstleistungen erzielen,
b) Korperschaften des 6ffentlichen Rechtes,

¢) Vereine und andere Interessensgemeinschaften.

Ehrenmitglieder sind natiirliche oder juristische Personen, die sich besondere Verdienste um den Verein oder um

seinen Zweck erworben haben.

Uber die Aufnahme und den Ausschluss

* von ordentlichen Mitgliedern entscheidet die Generalversammlung auf Grundlage eines schriftlichen
Mitgliedsantrages sowie der notwendigen Dokumente zum Nachweis der in § 4 Abs. 2 genannten Aufnah-
mebedingungen,

* von Ehrenmitgliedern entscheidet die Generalversammlung auf Vorschlag des Vorstandes.

§ 5 Rechte und Pflichten der Mitglieder

01.a Den ordentlichen Mitgliedern steht das aktive und passive Wahlrecht fur alle Vereinsorgane zu.

01.bDie ordentlichen Mitglieder haben das Recht an den Generalversammlungen stimmberechtigt teilzunehmen, bzw.

eine stimmberechtigte Person in die Generalversammlung mittels schriftlicher Vollmacht zu entsenden (Delegierte).

01.cJedes Mitglied hat eine Stimme in der Generalversammlung.

02.

03.

04.

05.

06.

07.

Ehrenmitglieder sind berechtigt an den Generalversammlungen ohne Sitz und Stimme, wohl aber mit dem
Recht auf Anhérung, teilzunehmen.

Des Weiteren sind simtliche Mitglieder berechtigt an den Veranstaltungen des Vereines teilzunehmen sowie
in jeder Generalversammlung vom Vorstand iiber die T4tigkeit des Vereines und iiber die finanzielle Gebarung
informiert zu werden.

Die Mitglieder sind berechtigt das Logo des GRIT in ihren Publikationen zu verwenden und zwar in der
Form: Firma XYZ, Mitglied des SES.

Die Mitglieder sind verpflichtet Projekte und Kundenanfragen, die sie selbst nicht bearbeiten kdnnen, nicht
abzulehnen, sondern den Kundenkontakt aufrecht zu erhalten und diesen anderen Mitgliedern des Clusters
zur Verfiigung zu stellen und das Cluster Management (Vorstand) iiber die Kundenanfrage zu informieren.
Sollte ein Mitglied durch direkte Vermittlung des Vereins bzw. Clusters einen Auftrag erhalten, ist das je-
weilige Mitglied verpflichtet eine Provision in Héhe von 3% des Auftragswertes in den Cluster Promotion
Fund einzuzahlen. Es gelten die Regelungen des Cluster Promotion Fund Agreement (vgl. Anhang).

Die Mitglieder sind verpflichtet die Interessen des Vereines nach Kriften zu fordern und alles zu unterlassen,
worunter das Ansehen und der Zweck des Vereines leiden konnten. Sie haben die Vereinssatzung und die
Beschliisse der Vereinsorgane zu beachten und sind zur piinktlichen Bezahlung der Beitrittsgebithr und der

Mitgliedsbeitrige in der von der Generalversammlung beschlossenen Héhe verpflicheet.

§ 6 Beendigung der Mitgliedschaft

01.

Die Mitgliedschaft erlischt:

* durch Tod (bei juristischen Personen durch Verlust der Rechtspersonlichkeit);
* durch freiwilligen Austritt;

* durch Streichung;

e durch Ausschluss.
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02. Der freiwillige Austritt kann nur durch schriftliche an den Vorstand gerichtete Kiindigung unter Ein
haltung einer Frist von 3 Monaten zum Ende cines jeden Kalenderjahres erfolgen.

03. Die Streichung einer Mitgliedschaft kann der Vorstand vornehmen, wenn dieses trotz zweimaliger Mahnung
linger als 3 Monate mit der Zahlung des Mitgliedsbeitrages im Riickstand ist; die Verpflichtung zur Zahlung
der fillig gewordenen Mitgliedsbeitrige bleibt hiervon unberiihrt.

04. Der Ausschluss eines Mitgliedes aus dem Verein kann vom Vorstand wegen grober Verletzung der Mitglieds-
pflichten und wegen unehrenhaften Verhaltens verfiigt werden. Gegen den Ausschluss ist binnen 2 Wochen
nach Erhalt des schriftlichen Ausschlussbeschlusses die Berufung an eine auflerordentliche Generalver-
sammlung zulissig, welche vereinsintern endgiiltig entscheidet. Bis zur Entscheidung der Generalversammlung
ruhen simtliche Mitgliedsrechte und Mitgliedspflichten.

§ 7 Mitgliedsbeitrige

01. Die Hohe des jahrlichen Mitgliedsbeitrages richtet sich nach der Art der Mitglieder und ihrer Mitgliedschaft

02. Die Héhe des jihrlichen Mitgliedsbeitrages wird in der ordentlichen Generalversammlung nach vorherigem

Vorschlagsrecht des Vorstandes unter Beriicksichtigung der wirtschaftlichen Lage des Vereines und der in der

Zukunft geplanten Projekte festgelegt.

§ 8 Vereinsorgane

The organs of the association are:

0l.
02.
03.
04.
05.
06.

Die Generalversammlung (§ 9 — 10)
Der Vorstand (§ 11 — 12)

Der Generalsekretir (§ 13)

Die Rechnungspriifer (§ 14)

Das Schiedsgericht (§ 15)
Arbeitsgruppen (§ 16)

§ 9 Generalversammlung

01.

02.

03.

03.
04.

05.

06.

Die ordentliche Generalversammlung findet innerhalb von 2 Monaten nach Beginn cines jeden Kalender-

jahres statt.

Eine auflerordentliche Generalversammlung hat a) auf Beschluss des Vorstandes, b) auf Beschluss der ordentlichen

Generalversammlung, ¢) auf schriftlichen Antrag von zumindest 25 % der ordentlichen Mitglieder oder d) auf

Verlangen der Rechnungspriifer stattzufinden, in welchem Fall die auflerordentliche Generalversammlung

spitestens binnen 3 Wochen nach Eingang des Antrages auf Einberufung beim Vorstand stattzufinden hat.

a) Sowohl zur ordentlichen wie auch zur auf8erordentlichen Generalversammlung sind alle Mitglieder mindes-
tens 14 Tage vor dem Termin vom Vorstand schriftlich einzuladen.

b) Die Anberaumung der Generalversammlung hat unter Angabe der Tagesordnung zu erfolgen.

Antrige zu Tagesordnungspunkten sind mindestens 7 Tage vor dem Termin der Generalversammlung beim

Vorstand schriftlich einzureichen.

Giiltige Beschliisse — ausgenommen solche iiber einen Antrag auf Einberufung einer auflerordentlichen Gene-

ralversammlung — kénnen nur zu Tagesordnungspunkten gefasst werden.

Den Vorsitz in der Generalversammlung fihrt der Prisident, im Fall seiner Verhinderung sein Stellvertreter,

im Falle seiner Verhinderung das an Jahren ilteste Mitglied des Vorstandes.
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07.

08.

09.

10.

11.

Die Generalversammlung ist beschlussfihig, wenn zur festgesetzten Stunde zumindest die Hilfte der
ordentlichen Mitglieder anwesend ist. Sollten zur festgesetzten Stunde weniger als die Hilfte der ordentlichen
Mitglieder anwesend sein, findet die Generalversammlung nach einer Wartezeit von 30 Minuten statt und ist
ungeachtet der Anzahl der tatsichlich anwesenden Mitglieder beschlussfihig.

Beschliisse der Generalversammlung bediirfen zu ihrer Wirksamkeit der einfachen Mehrheit der abgegebenen
Stimmen

Beschliisse iiber Anderungen der Satzung oder iiber die Auflésung des Vereines bediirfen einer Mehrheit von
3/4 der abgegebenen Stimmen.

Die von der Generalversammlung gefassten Beschliisse sind vom Schriftfithrer in den Sitzungsprotokollen der
Generalversammlung festzuhalten. Sie sind vom Vorsitzenden des Vorstandes und vom Schriftfithrer zu
unterzeichnen.

Die Protokolle der Sitzungen der Generalversammlung sind in die Groupware des Clusters (SharePoint)

binnen 2 Wochen einzustellen und allen Mitgliedern zuginglich zu machen.

§ 10 Rechte und Pflichten der Generalversammlung

Der Abstimmung durch die ordentlichen Mitglieder unterliegt:

a)
b)
0)
d)
e)
f)
g)
h)
i)
j)
k)
1)

die Beschlussfassung tiber die Aufnahme neuer Mitglieder,

die Beschlussfassung iiber die Satzung und etwaige Anderungen,

die Bestellung und Abberufung der Mitglieder des Vorstandes,

die Beschlussfassung iiber Antrige des Vorstandes und Antrige der Mitglieder,

die Bestellung und Abberufung der Rechnungspriifer,

die Beschlussfassung iiber die Entlastung des Vorstandes,

die Beschlussfassung tiber die freiwillige Aufldsung des Vereines,

die Beschlussfassung iiber die Genehmigung der Protokolle der Generalversammlung,
die Entscheidung tiber Berufungen gegen Ausschliisse von Mitgliedern gemdf§ § 6 Abs. 4.,
die Beschlussfassung iiber die Geschiftsordnung des Vorstandes,

die Beschlussfassung tiber den Jahresvoranschlag und den Rechnungsabschluss,

die Festsetzung der Hohe der jihrlichen Mitgliedsbeitrige.

§ 11 Vorstand

01.

02.

Der Vorstand besteht aus mindestens 5 Personen:

a) dem Prisidenten,

b)  dem Schriftfiihrer,

c¢) dem Schatzmeister,

d)  den Stellvertretern von a), b) und ¢), sofern die Generalversammlung
Stellvertreter der zuvor genannten Vereinsorgane wihlt,

e)  weiteren Mitgliedern,

f)  assoziierten Mitgliedern (ohne Stimmrecht),

g) und dem Generalsekretir (mit Stimmrecht), sofern dieser bestellt wurde.

Die Amtszeit des Vorstandes betrigt 2 Jahre. In jedem Fall wihrt die Amtszeit bis zur Wahl eines neuen Vor-

standes. Ausgeschiedene Vorstandsmitglieder sind wieder wihlbar.
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03.

04.

05.

06.

07.

08.

08.

08.

08.

Der Vorstand hat das Recht, bei Ausscheiden eines gewihlten Vorstandsmitgliedes oder in dem Fall, dass weitere

Vorstandsfunktionen unbesetzt sein sollten, ein oder mehrere andere wihlbare Mitglieder zu ernennen.

Der Vorstand wird vom Prisidenten oder seinem Stellvertreter bzw. im Falle seiner Verhinderung vom an Jahren

iltesten Vorstandsmitglied schriftlich oder miindlich unter Einhaltung einer Frist von 14 Tagen einberufen.

Der Vorstand ist beschlussfihig, wenn alle seine Mitglieder eingeladen wurden und mindestens die Hilfte von

ihnen anwesend ist.

Der Vorstand fasst seine Beschliisse mit einfacher Mehrheit. Bei Stimmengleichheit gibt die Stimme des Vor-

sitzenden den Ausschlag.

Den Vorsitz fiithrt der Prisident, bei seiner Verhinderung sein Stellvertreter, bei seiner Verhinderung das an

Jahren ilteste anwesende Vorstandsmitglied.

a)  Die Funktion eines Vorstandsmitgliedes endet:

e durch Tod,

* durch Ablauf der Amtsperiode,

* durch Enthebung,

e durch Riickeritt,

e wenn das durch ihn/sie vertretene Unternehmen ausscheidet,
* bei Firmenwechsel zu einem Nicht-GRIT-Mitglied.

b)  Bei einem Firmenwechsel ist die Vorstandsfunktion dem Vorstand anzubieten. Der Vorstand entscheidet
iiber den Verbleib.

o) Die Generalversammlung kann jederzeit den gesamten Vorstand oder einzelne Mitglieder des Vorstandes
seiner Funktion entheben. Die Mitglieder des Griindungsvorstandes kénnen jedoch nur aus wichtigen
Griinden abberufen werden.

d) Die Vorstandsmitglieder konnen jederzeit schriftlich ihren Rickeritt erkliren. Die Riickerittserklirung ist

an den Vorstand, bzw. im Falle des Riicktrittes des gesamten Vorstandes an die Generalversammlung zu richten.

Der Riicktritt des gesamten Vorstandes wird erst mit der Wahl des neuen Vorstandes wirksam.

§ 12 Rechte und Pflichten des Vorstandes

01.

02.

03.

Dem Vorstand obliegt die Leitung des Vereines bzw. Clusters; ihm kommen alle Aufgaben zu, die nicht durch

die Satzung einem anderen Vereinsorgan zugewiesen sind, wie insbesondere

a) die Erstellung des Jahresvoranschlages sowie die Abfassung des Rechenschaftsberichtes und des Rechnungs-
abschlusses;

b) die Vorbereitung und die Einberufung der ordentlichen und auf8erordentlichen Generalversammlungen;

(g)

) die Verwaltung des Vereinsvermégens;

o

) die Aufnahme, der Ausschluss und die Streichung von Vereinsmitgliedern;

¢) die Aufnahme und die Kiindigung von Angestellten des Vereines oder eines Generalsekretirs.

Der Prisident oder sein Stellvertreter, im Falle seiner Verhinderung der Generalsekretir, vertritt den Verein
nach auflen. Der Vorstand kann auch einem Generalsekretir die Ausfithrung einzelner oder simtlicher
laufender Geschifte tibertragen.

In Bezug auf interne Verantwortlichkeiten wird folgendes festgelegt

a)  Der Prisident oder der Stellvertreter fithren den Vorsitz in der Generalversammlung und in den Vorstands-

sitzungen.
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04.

05.

06.

Bei Gefahr im Verzug ist er auch berechtigt, in Angelegenheiten, die in den Wirkungsbereich der Gene-
ralversammlung oder des Gesamtvorstandes fallen unter eigener Verantwortung selbstindig Anordnungen
zu treffen, welche jedoch der nachtriglichen Genehmigung durch das zustindige Vereinsorgan bediirfen.

b) Der Schriftfithrer hat den Prisidenten bei der Fithrung der Vereinsgeschifte zu unterstiitzen. Thm obliegt
die Fiithrung der Protokolle der Generalversammlung und des Vorstandes.

Der Schatzmeister ist fiir die ordnungsgemifSe Geldgebarung des Vereines verantwortlich.

d) Der Stellvertreter des Schriftfithrers oder des Schatzmeisters darf, aufler im Rahmen der ihm zugewie-
senen Funktionen, nur dann titig werden, wenn der Prisident, der Stellvertreter, der Schriftfiithrer oder
der Schatzmeister verhindert sind; die Wirksamkeit von Vertretungshandlungen im Auflenverhilenis wird
dadurch aber niche beriihrt.

Der Vorstand erstellt fiir sich eine Geschiftsordnung, die er der Generalversammlung zur Genehmigung

vorzulegen hat.

Der Vorstand schligt die Tagesordnung fiir die Generalversammlung vor. Tagesordnungspunkte, welche in

der mit der Einladung zur Generalversammlung zugesandten Tagesordnung nicht enthalten sind, diirfen

nur dann zusitzlich aufgenommen werden, wenn sie spitestens 3 Tage vorher schriftlich beim Vereinsvor-
stand beantragt wurden.

Der Vorstand kann zur Wahrnehmung bestimmter Aufgaben einzelne Mitglieder oder besondere Sachver-

stindige beauftragen.

§ 13 Generalsekretir

01.

02.

03.

Der Generalsekretir wird vom Vorstand ernannt und abberufen und ist diesem unterstellt. Fiir die Ernenn-
ung und Abberufung des Generalsekretirs ist eine Zweidrittelmehrheit des Vorstandes erforderlich.

Der Generalsekretir hat, im Rahmen der ihm vom Vorstand jeweils iibertragenen Vollmachten, die
laufenden Geschifte des Vereins zu fithren und ist im Rahmen der ihm tbertragenen Vollmachten zeich-
nungsberechtigt.

Ist kein Generalsekretir bestellt, obliegen die Aufgaben der Geschiftsfithrung dem Vorstand.

§ 14 Rechnungspriifer

01.

02.

Die Generalversammlung bestellt durch die ordentlichen Mitglieder jeweils fir die Funktionsdauer von 2

Jahren einen Rechnungspriifer und einen Stellvertreter; ihre Wiederwahl ist zulissig.

Der Rechnungspriifer iiberpriift die Finanzgebarung der Vereinsorgane formell und materiell und berichtet

dartber der Generalversammlung.

§ 15 Schiedsgericht

01.
02.

03.

In allen aus dem Vereinsverhiltnis entstehenden Streitigkeiten entscheidet das Schiedsgericht.

Das Schiedsgericht setzt sich aus 3 Mitgliedern zusammen. Beide Streitparteien bestellen jeweils ein Mitglied
und melden ihre Entscheidung innerhalb von 2 Wochen dem Vorstand. Diese beiden Mitglieder entscheiden
gemeinsam {iber das drittes Mitglied, welches den Vorsitz des Schiedsgerichtes iibernimmt.

Entscheidungen des Schiedsgerichtes erfolgen mit einfacher Mehrheit und sind vereinsintern endgiiltig.
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§ 16 Arbeitsgruppen

01. Zur operativen Durchfihrung bestimmter Aktivititen und Projekte, sowie zur Wahrnehmung spezieller fach-
licher Aufgaben konnen Arbeitsgruppen (Working Groups) eingerichtet werden.

02. Working Groups bestehen aus einer Gruppe von GRIT-Mitgliedern, die sich fiir eine bestimmte Zeit ver-
pflichten, mit einem bestimmten Aufwand an einem gemeinsamen Arbeitsziel zu arbeiten.

03. Die Einrichtung von Arbeitsgruppen erfolgt auf Beschluss des Vorstandes.

04. Teilnehmer einer Arbeitsgruppe kénnen nur GRIT-Mitglieder sein.

05. Die Mitglieder der jeweiligen Arbeitsgruppen wihlen einen Leiter mit einfacher Mehrheit, der dem Vorstand

berichtet. Die Leitung von Arbeitsgruppen kann auch von Mitgliedern des Vorstands iibernommen werden.
§ 17 Vereinsjahr

Im Jahr der Vereinsgriindung beginnt das Geschiftsjahr mit der Eintragung des Vereines in das Vereinsregister
und endet am 31.12. dieses Jahres. In den folgenden Jahren beginnt das Geschiftsjahr am 1.1. und endet am 31.12.

eines jeden Jahres.
§ 18 Vereinsvermégen bei Auflsung

Im Falle der Auflésung des gemeinniitzigen Vereines oder im Falle des Wegfalls des begiinstigten Zweckes (§2) ist
das Vereinsvermogen zweckgebunden fiir einen etwaigen gemeinniitzigen Rechts—nachfolger bzw. nur fiir gemein-
niitzige Zwecke zu verwenden.

Rijeka, 14.06.2006

Unterschriften der Griindungsmitglieder
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QUELLE

GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Die Checkliste fiir Cluster Services bietet Thnen eine Auswahl von moglichen Cluster Services an, die sich in der

Praxis bereits bewihrt haben. Basierend auf einer Bedarfsanalyse soll Ihnen die Checkliste dabei helfen, gemeinsam

mit den Cluster-Mitgliedern ein zielgruppenspezifisches Dienstleistungsportfolio bzw. ,Cluster Service System® zu

entwickeln.

Kurzbeschreibung

Die in der Checkliste genannten Cluster Services sind nach Produkt- bzw. Servicegruppen gegliedert, die je nach

Bedarf erweitert oder reduziert werden kdnnen.

Nutzen

Die Checkliste gibt einen Uberblick iiber mégliche Dienstleistungsangebote des Clusters und kann somit auch als

Ausgangspunke fiir ein Brainstorming zur Identifizierung weiterer Services dienen. Diese Liste ist kein Ersatz fir

eine griindliche Analyse des konkreten Servicebedarfs der Cluster-Mitglieder.
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Dokumentation

Cluster Service System: Optionen fiir Cluster Services

CLUSTER SERVICE SYSTEM

MARKETING & PR ———  EXPORT PROMOTION
TRAINING &
QUALIFICATION — — APPLIED R&D
TENDER INFORMATION ———— COOPERATION PROJECTS
POLICY ACTION ~ ————  ACCESS TO CAPITAL

CLUSTER MANAGING

®
OFFICE =M

ONE STOP SHOP

O Marketing & PR

O  Cluster Marketing (Websites, Broschiiren, Informationsveranstaltungen)
O Company profiles (Mitglieder-Datenbank und online directories)
O Branding & Marktpositionierung

O Export Promotion Service
O Markttrends & Informationen
O Gemeinsame Messebeteiligungen
O Match making
O Mailings

O

Generierung von Business leads (Geschiftsanfragen)
O Aus- und Weiterbildung / Training

O Aus- und Weiterbildungsangebote

O Austauschprogramme/ Kooperation mit Universititen und Fachhochschulen (z.B. student placement
service, Praktika, Fachvortrige)

O HR Services (Jobbérse, Personalbeschaffung)

O Angewandte F&E

O Informationen zu aktuellen Technologietrends
O Gemeinsame F&E

O Auftragsforschung durch Universititen und Forschungsinstitute
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O Qualititsmanagement und Zertifizierung (z.B. ISO, CMMI)

O Informationsveranstaltungen

O Zertifizierungsprogramme
[0 Tender Information Service (national, EU, WB)

O Tender Training (Erstellung von Fachangeboten fiir 6ffentliche Ausschreibungen)
O Informationen zu aktuellen Ausschreibungen

O Bildung eines Konsortiums und gemeinsames Projektmanagement
O Gemeinsame Beschaffung/Sourcing (Einkaufsgemeinschaften)
O Kooperationsprojekte

O Projektidentifizierung
O Projektinitialisierung

O Projektmanagement
O Policy Action & Lobbying

O Informations- und Kooperationsplattformen (gemeinsame Arbeitskreise, runde Tische)
O Beteiligung bei der Erstellung von Sektor- und Branchenstrategien

O Interessenvertretung fiir Clustermitglieder und ggf. Branchen
O Finanzierung/ Access to capital (VC, verbilligte KMU-Kredite)

O Kooperationen mit Venture Capital Gesellschaften
O Verbilligte KMU-Kredite
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QUELLE GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES ‘

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung
Die Checkliste dient als Tool zur Evaluierung potentieller Projektansitze fiir das Cluster (Akquisition/Auftragsent-
wicklung), insbesondere hinsichtlich der Bearbeitung éffentlicher nationaler und internationaler Ausschreibungen.

Es eignet sich somit insbesondere als Instrument fiir den Aufbau eines Tender Information Services fiir das Cluster.

Kurzbeschreibung

Das Tool besteht aus einem Bewertungsverfahren anhand von 12 Kiriterien. Die Bewertung wird jeweils von
dem/der Managerln des Clusters sowie einem/ einer verantwortlichen AuftragsentwicklungskoordinatorIn fiir das
jeweilige Projekt (AE-KoordinatorIn) (Unternehmensvertreterln bzw. KonsortialleiterIn) durchgefiithrt. Mittels

der Punktzahl lisst sich dann anschlieflend die Akquisitionsentscheidung fillen.

Nutzen
Die Checkliste erméglicht eine ziigige und fiir alle Cluster-Mitglieder nachvollziehbare Projektbewertung und
Akquisitionsentscheidung bei der gemeinsamen Verfolgung von offentlichen Ausschreibungen (national, EU,

Weltbank) durch das Cluster sowie Projektkonsortien innerhalb des Clusters.
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2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.2 CHECKLISTE ZUR SELEKTION VON PROJEKTEN (AKQUISITION /AUFTRAGSENTWICKLUNG)

Dokumentation

Checkliste zur Selektion von Projekten (Akquisition / Auftragsentwicklung)

LAND

PROJEKTBEZEICHNUNG

INFORMATIONSQUELLE

PROJEKTSTATUS ANGEBOT PQ Lo SONSTIGES
KRITERIEN CLUSTER MANAGER KOA(;JFEDTIRNAAGT%R
1. ENTSPRICHT PROJEKTINHALT DER VOLL: A A
KERNKOMPETENZ DES CLUSTERS?
TEILWEISE: 2 z
2. SCHWERPUNKTLAND (ZIELMARKT) DES CLUSTERS? JA: ; ,
NEIN: 1 L
3. SCHLUSSELPERSONAL VORAUSSICHTLICH VERFUGBAR? 2 2
4. BEARBEITUNGSKAPAZITAT INNERHALB DES CLUSTERS VORHANDEN? 3 3
5. PARTNERFIRMEN/FACHKRAFTE DES KONSORTIUMS BEKANNT? 1 1
6. HAT DAS CLUSTER AKQUISITIONSVORSPRUNG? 2 2
7. PERSONLICHE KONTAKTE ZUM AUFTRAGGEBER/FINANZIER? 2 9
8. PERSONLICHE KONTAKTE ZUM PROJEKTTRAGER/KUNDEN? 1 1
9. STRATEGISCHE BEDEUTUNG (VOLUMEN, MARKTERSCHLIESSUNG ETC.)? ? 2
10. PROJEKTBUDGET AUSREICHEND? " ? 2
11 KOSTEN DER ANGEBOTSERSTELLUNG ANGEMESSEN? » 1 1
12. PROJEKTVOLUMEN/-GROSSE INTERESSANT GENUG? 1 1
ERGEBNIS (PUNKTZAHL 1 - 12) 2
AKQUISITIONSENTSCHEIDUNG NEIN D JA D

1) NUR BEI ANGEBOTEN
2) BIS ZU 12 PUNKTE: NEGATIV
13 - 17 PUNKTE: EVENTUELL, ABHANGIG VON KRITERIEN 4, 9 UND 12
AB 18 PUNKTE: POSITIVE ENTSCHEIDUNG, SOFERN KRITERIEN 10 UND 12 POSITIV
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2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.3 VERFAHRENSANWEISUNG FUR DIE AKQUISITION VON PROJEKTEN (ExpoRT-PROMOTION-SERVICE UND TENDER-SERVICE)

QUELLE GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES ‘

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Diese Verfahrensanweisung soll dem Clustermanagement, dessen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern sowie den
Clustermitgliedern helfen, qualitativ hochwertige Bewerbungsunterlagen zu erstellen, die alle fachlichen, organi-
satorischen und formalen Anforderungen der Kunden erfiillen. Die Verfahrensanweisung kann fiir die Cluster

Services ,,Export Promotion” und , Tender Information® genutzt werden.

Kurzbeschreibung
Das Tool gibt an, wie Projektansitze (Akquisition) identifiziert und gemeinsam von den Clustermitgliedern bear-

beitet werden sollen.

Nutzen

Die Verfahrensanweisung ermdogliche ein einheitliches Vorgehen bei Akquisitionsmafinahmen des Clusters und
stellt eine Koordination der verschiedenen Aktivititen der Clustermitglieder sicher. Durch die Festlegung von
entsprechenden Prozessen, Aktivititen und Verantwortlichkeiten wird die Effizienz und die Qualitit des Cluster-

managements im Bereich Akquisition und Cluster Services erhsht.
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2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.3 VERFAHRENSANWEISUNG FUR DIE AKQUISITION VON PROJEKTEN (ExpoRT-PROMOTION-SERVICE UND TENDER-SERVICE)

Dokumentation
Verfahrensanweisung zur Akquisition von Projekten
1. Identifizierung von Projektansitzen

Generell sind der Cluster Manager und die Cluster-Mitglieder gehalten, aktiv bei der Identifizierung von
neuen Projektansitzen mitzuwirken. Dariiber hinaus werden die fiir die Geschiftstitigkeit des Clusters relevanten

Ausschreibungsdatenquellen systematisch ausgewertet. Dazu zihlen u.a.:

* Kroatische Ausschreibungsdatenbanken

* European Commission/EuropeAid

e European Commission/Supplement zum Amtsblatt der Europiischen Gemeinschaften (,TED — Tenders
Electronic Daily®)

¢ UN - Development Business

* EBRD - European Bank for Reconstruction and Development

e IBRD - World Bank

e DFID — Department for International Development, United Kingdom

* Ausschreibungen von Grof8kunden aus der Privatwirtschaft

e Geschiftsanfragen von Kunden aus der Privatwirtschaft (Business Leads)

Zur Vermeidung von Uberschneidungen und sich daraus ergebenden Ineffizienzen erfolgt die Auswertung dieser
Ausschreibungsquellen durch den Cluster Manager, der die Projektinformationen an die Cluster-Mitglieder (Un-
ternehmen) verteilt. Dies kann mittels E-Mail oder auch durch die webbasierte Groupwareanwendung (Croatian
Cluster Network CCN / SharePoint) des Clusters erfolgen. Die Ausschreibungsunterlagen oder Business Leads

konnen hierbei in der Groupware (http://spservice.multilink.hr/HRClusters) hinterlegt werden.

Das Cluster Management und die Cluster-Mitglieder sind gehalten, dariiber hinaus weitere Projektansitze zu
identifizieren und méglichst schon im Frithstadium aufzugreifen. Fiir die Identifizierung von Projektansitzen im

Frithstadium sollten alle Gelegenheiten genutzt werden, wie:

* Teilnahme an Messen, Fachforen und Veranstaltungen

* Besuche bei den ausschreibenden Stellen (z. B. EU-Delegation in Zagreb, EC Briissel)
* Besuch bei Kooperationspartnern des Clusters im In- und Ausland

* Kontakte zu Ministerien

* Auswertung von Fachpublikationen

* Direktansprache potentieller Kunden
2. Akquisitionsentscheidung

Uber die Weiterverfolgung eines Projektansatzes entscheidet der Cluster Manager gemeinsam mit dem Vor-
siczenden des Cluster Steering Commitee/ Boards. Der Cluster Manager bestimmt auch den fiir die weitere Verfol-
gung des Ansatzes verantwortlichen AE-Koordinator (AEK). Im Regelfall sollte dies der Leiter/ Koordinator der

entsprechenden Arbeitsgruppe bzw. des entsprechenden Cluster Services (z.B. Export Promotion, Tender) sein.
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Vor einer Entscheidung sollten nach Moglichkeit weitere Informationen tiber den Projektansatz eingeholt werden

(z. B. aus dem Internet).
Entscheidungskriterien zur Aufnahme der Akquisition sind u. a.:

e Fachliche Kompetenz

* Regionale Erfahrungen/Zielmarke

e Ausreichendes Projektbudget

* Mogliche Kooperationspartner (gesamtes Cluster oder Projektkonsortium aus mehreren Cluster-Mitgliedern)
* Verfiigbarkeit von/Zugang zu kompetentem Personal innerhalb des Clusters

* Erfiillbarkeit der inhaltlichen Vorgaben des ausschreibenden Kunden

¢ Konkurrenzanalyse

¢ Aktuelle Cluster-Personalkapazititen (Cluster Management) fiir Akquisition innerhalb der Bewerbungsfrist
e Strategische Bedeutung des Projektes (Volumen, Markterschlieffung, etc.)

¢ Kontakte zu ausschreibender Stelle, Financier oder Kunden

Die Priifung der Erfillung der Entscheidungskriterien erfolgt mittels einer Checkliste durch den Cluster Manager

und den Auftrags-Koordinator (siche Tool Akquisitions-Checklist).

Die Grundsatzentscheidung iiber die Aufnahme/ Weiterverfolgung eines Projektansatzes wird schriftlich

dokumentiert.

Mit der Entscheidung iiber die generelle Verfolgung des Projektansatzes beginnt die systematische Suche nach
infrage kommenden Projektpartnern (Konsortium) und Personal innerhalb des Clusters. Falls es sinnvoll erscheint,
das Projekt nicht alleine als Cluster zu verfolgen, ist umgehend die systematische Suche nach geeigneten externen

Partnern (z.B. Forschungsinstitute oder Consulting Unternehmen) aufzunehmen.
3. Projektdatenbank

Potentielle Projektansitze werden in die Projektdatenbank des Clusters eingetragen. Die Eintragungen sind in
regelmifligen Abstinden zu akrualisieren. Es ist Aufgabe des Cluster Managers, einen Verantwortlichen fiir die

Pflege der Datenbank zu benennen und die Pflege nachzuhalten. Hierbei sind folgende Daten zu erfassen:

¢ Cluster-Mitglieder die den Ansatz verfolgen (Einzelfirmen, Konsortium)
e Financier/ Kunde

* Projekttyp

e Projeketitel

e Land

e Triger (bei 6ffentlichen Ausschreibungen)

* Auftraggeber

e Status des Projektes

e Abgabetermin (LOIs, EOIs, Priqualifikationen, Angebort)
* Projektbudget

* Zustindiger Koordinator innerhalb des Clusters

e ARGE-Partner/ externe Kooperationspartner

* Joint venture partners, external alliance partners
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2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.3 VERFAHRENSANWEISUNG FUR DIE AKQUISITION VON PROJEKTEN (ExpoRT-PROMOTION-SERVICE UND TENDER-SERVICE)

4. Erstellung der Bewerbungsunterlagen bei zweistufigen Bewerbungsverfahren

Der beauftragte AE-Koordinator (AEK) prift die Bewerbungsform (PQ, LOI, andere Formen oder formlose
Bewerbung), die Bewerbungsbedingungen und die Bewerbungsfrist. Danach stellc der AEK die erforderlichen
Unterlagen fir die Akquisition zusammen. Diese sind abhingig von der ausschreibenden Stelle und umfassen in
der Regel:

¢ Clusterprofil und Firmenbeschreibungen (Konsortium)

* Finanzielle Angaben und, falls erforderlich, amtliche Bescheinigungen (Handelsregisterauszug, Sozialver-
sicherung, Finanzamt)

e Fachliche Referenzen

* Regionale Referenzen

Es ist streng darauf zu achten, dass die in den Bekanntmachungen aufgefithrten Auswahlkriterien erfiillt werden

(z. B. ,Auswahl- und Zuschlagskriterien bei EU-Ausschreibungen).

Falls die Bewerbung um das Projekt gemeinsam mit Partnern (z.B. als Konsortium) erfolgen soll, ist die Art der
Zusammenarbeit abzukliren und dafiir zu sorgen, dass alle erforderlichen Unterlagen fiir die gemeinsame Bewer-
bung (Firmenbeschreibungen, Formalien, Referenzen) rechtzeitig vorliegen. Die getroffenen Absprachen sind in
geeigneter Form (Korrespondenz, Pre-Bid Agreement) festzuhalten. Ab einem Projektvolumen von 50.000 EUR

sind die getroffenen Vereinbarungen grundsitzlich in Form eines Pre-Bid Agreements festzuhalten.

Im Falle, dass das Cluster von einer anderen Organisation auf eine Mitwirkung bei einer Bewerbung als nicht fed-
erfithrender ARGE-Partner angesprochen wird oder als nicht federfithrender Partner mit einem ARGE-Partner als
Federfiihrer zusammenarbeiten will, werden vom Cluster Manager die Bedingungen der Zusammenarbeit geklirt

(durch Korrespondenz, Pre-bid Agreement).
Uber die Bildung von Arbeitsgemeinschaften entscheidet grundsitzlich das Steering Committee/ Board des Clusters.

Der beauftragte AEK ist fiir die rechtzeitige und vollstindige Erstellung der Bewerbungsunterlagen verantwortlich,
die durch den Cluster Manager, mindestens jedoch durch einen weiteren Mitarbeiter des Cluster Managements

(Vier-Augen-Prinzip) zu priifen sind.

Der Cluster Manager kiitmmert sich um den Versand der Unterlagen und verfolgt im Falle von Kuriersendungen

den Transport bis zur Auslieferung.

Falls die Einreichung der Bewerbungsunterlagen nicht zum ,shortlisting® gefithrt hat ist in Erfahrung zu bringen,
aus welchen Griinden die Bewerbung nicht beriicksichtigt wurde. Ist zu diesem Zeitpunkt bereits besonders gee-
ignetes Personal bekannt, empfichlt sich die Kontaktaufnahme mit einem der geshortlisteten Unternehmen, um
eventuell noch im Unterauftrag mitwirken zu kénnen. Die Datenbank ist entsprechend zu aktualisieren (Absage).

Im Falle von ARGEs/Konsortien sind die Partner zu informieren.
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5. Kunden- und Auftraggeberkontakte

Besondere Bedeutung kommt den vor allem personlichen Kontakten zu Kunden und Auftraggebern zu. Hierzu
zdhlen die laufende Pflege der Kunden- und Auftraggeberkontakte und die Qualitit der verbalen und schriftlichen

Kommunikation.

Anlisslich von Dienstreisen, insbesondere ins Ausland (Zielmirkte), sind der Cluster Manager sowie die Cluster-
Mitglieder gehalten, moglichst auch firmeniibergreifend akquisitorisch titig zu werden. Nach jeder Auslandsreise
des Cluster Managers ist ein Riickkehrervermerk anzufertigen, in dem kontaktierte Personen und Institutionen im

Land ebenso zu dokumentieren sind wie besprochene Themen und anstehende Mafinahmen.

Sollte die ausschreibende Stelle oder der potentielle Kunde Riickfragen zu den Angebotsv unterlagen stellen, sind

diese vom Cluster Manager oder dem AE-Koordinator umfassend und schnellstméglich zu beantworten.
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2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.4. ANFORDERUNGSPROFIL PERSONALBESCHAFFUNG (HR-SERVICE)

QUELLE GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE .

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Ein wichtiger Bestandteil des Cluster Service Systems sind sog. HR (Human Ressource) Services, bei denen es sowohl um
die Qualifizierung als auch um die Personalsuche und Beschaffung geht. Insbesondere fiir kleine und mittelstindische
Unternehmen ist es oftmals schwer, geeignetes Personal zu finden. Das Cluster kann hier seine Mitgliedsunternehmen gezielt
durch die Einrichtung von Job-Bérsen unterstiitzen, zumeist in Form einer Datenbankanwendung, welche in die Cluster-
Website integriert wird und die Personalsuche fiir die Cluster-Mitglieder unterstiitzt. Hierbei kommt vor allem der verstirk-
ten Zusammenarbeit mit Ausbildungsinstitutionen (Fachhochschulen, Universititen, etc.) eine besondere Bedeutung zu.

Mit Hilfe des vorliegenden Tools kénnen Cluster-Mitglieder ein Anforderungsprofil fiir die Personalsuche entwickeln.

Kurzbeschreibung
Das Tool besteht aus einem Anforderungsprofil mit mehreren Kriterien, welches von interessierten Clustermitgliedern
ausgefiillt und zur Bearbeitung an das Clustermanagement geschickt wird. Das Clustermanagement verdffentlicht das

Profil auf der Cluster-Website (Jobbérse) und nimmt eine entsprechende Personalrecherche fiir das Unternehmen vor.

Nutzen

Das Anforderungsprofil erméglicht den Mitgliedsunternehmen eine schnelle Formulierung Ihres Personalbedarfs und
erleichtert dank der Hilfe des Clustermanagements die Personalbeschaffung. Insbesondere fiir Cluster, die in stark pro-
jektorientierten und personalintensiven Branchen operieren, wie z.B. der Softwareindustrie, ist dies ein sehr niitzliches

Instrument.
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2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.4. ANFORDERUNGSPROFIL PERSONALBESCHAFFUNG (HR-SERVICE)

Dokumentation
Anforderungsprofil Personalbeschaffung (HR Service)

1. Anzeigentext

Bitte pro Experte einen Bogen ausfiillen.

AB WANN SOLL DIE ANZEIGE LAUFEN? (TT/MM/JJ) »

BIS WANN SOLL DIE ANZEIGE LAUFEN? (TT/MM/JJ) ?

I FIRMA

|| JOBBEZEICHNUNG/PROJEKTTITEL
PROJEKTSTATUS

I | PROJEKTSTART/TATIGKEITSBEGINN

I/ PROJEKTENDE

EINSATZDAUER (BEI PROJEKTEN)

I ABTEILUNG
AUFGABENBESCHREIBUNG

I QUALIFIKATIONEN

SONSTIGE INFORMATIONEN

I WER SOLL KONTAKTIERT WERDEN? @

Die links mit ! markierten Angaben miissen immer gemacht werden. Alle anderen Angaben sind fakultativ. In der
im Web veroffentlichten Anzeige erscheinen die obligatorischen Angaben und nur die auch im Formular aufge-

fithrten fakultativen Angaben.
2. Links

Zusitzlich konnen bis zu zwei Links zu externen URL eingerichtet werden (z.B. http-Adresse einer Unterneh-

menswebsite, Projektwebseite, relevante Infoseite eines Kunden).

| BEZEICHNUNG LINK 1. URL 1
| BEZEICHNUNG LINK 2. URL 2

3. Downloads

Der Anzeige kdnnen beliebig viele Downloads angehingt werden (z.B. Terms of Reference, Berichte, etc.) Maxi-

male Grof8e eines Dokuments: 1 MB. Bitte Downloads im PDF-Format als Mailanhang beifiigen.
4. Zusitzlich zur Veréffentlichung gewiinschte Leistungen (bitte ankreuzen)

Unterstiitzung / Beratung fiir die Recherche in externen Datenbanken U

Weitere Recherche (Ermittlung und Nutzung weiterer Informationsquellen) ]

1)WENN FUR DEN START DER ANZEIGE KEINE ANGABEN GEMACHT WERDEN, WIRD DIE ANZEIGE IM REGELFALL AM TAG DES EINGANGS BEIM CLUSTER MANAGER GESCHALTET.
2)WENN KEINE ANGABEN GEMACHT WERDEN, BIS WANN DIE ANZEIGE LAUFEN SOLL, WIRD DIESE FUR DREI MONATE AUF DIE CLUSTER WEBSEITE GESTELLT
3)ANSPRECHPARTNER INNERHALB DES UNTERNEHMENS
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2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.5 VERFAHRENSANWEISUNG CLUSTERMARKETING UND PR

QUELLE GOPA CONSULTANTS
PHASE
THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES .

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung
Die Verfahrensanweisung dient der Organisation und Strukturierung der Cluster Services im Bereich Marketing
und PR. Sie dient somit insbesondere als Leitfaden fiir die Marketingaktivititen des Clustermanagements, aber

auch der Clustermitglieder.

Kurzbeschreibung

Das Tool umfasst die folgenden 4 Themenfelder:
e Marktbeobachtung

e Angebotserstellung

e Auflendarstellung

* Messung und Lenkung

Nutzen
Durch die verbindliche Strukturierung der Cluster Services im Bereich Marketing und PR sowie der zugehorigen
Prozesse, wird ein einheitlicher und professioneller Marktauftritt des Clusters sichergestellt. Das Tool dient somit

auch der Qualitdtssicherung und soll zur Entstehung einer Cluster ,Marke® bzw. eines Branding beitragen.
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2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.5 VERFAHRENSANWEISUNG CLUSTERMARKETING UND PR

Dokumentation
1. Marktbeobachtung/ Akquisition

Die regelmiflige und systematische Marktbeobachtung und Auswertung der gewonnenen Informationen gehért
zu den wichtigsten Aufgabenbereichen im Cluster, fiir die — neben dem Cluster Management — auch jedes Cluster-
Mitglied maflgeblich Verantwortung iibernehmen muss. Dariiber hinaus ist der Cluster Manager vom Steering

Committee/ Board damit beauftragt, systematisch die entsprechenden Informationsquellen auszuwerten.

Die konkrete Vorgehensweise bei der Marktbeobachtung/Akquisition ist in der Verfahrensanweisung Akquisition
(vgl. Tool) beschrieben.

2. Angebotserstellung

Die Sicherstellung der Erarbeitung und Abgabe von Leistungsangeboten entsprechend den qualitativen und for-
malen Vorgaben der Kunden (bzw. der ausschreibenden Stellen) ist ein zentraler Prozess im Rahmen der vom
Cluster zu erbringenden Cluster Services. Die dazugehérige Vorgehensweise ist in einem gesonderten Dokument

vom Cluster Manager darzulegen.
3. Auflendarstellung

Eine sachgerechte, an den Kompetenzen des Clusters und den Erwartungen der Kunden gleichermaflen orientierte
Aufendarstellung des Clusters, der Aktivititen und Erfahrungen sowie auch der Organisationsstruktur sind eine
wesentliche Voraussetzung fiir das Erreichen der Ziele des Clusters. Da durch die Auflendarstellung sowohl die
Erwartungshaltung der Mitglieder als auch externer Kunden geprigt wird, steht die Auflendarstellung auch in
direktem Zusammenhang mit den Qualititszielen des Clusters.

Die Auflendarstellung umfasst dabei alle Formen der Kommunikation mit dem Umfeld des Clusters. Es muss
sichergestellt werden, dass bei der Auflendarstellung die Corporate Identity gewahrt wird. Exemplarisch sind in

diesem Zusammenhang aufzufiithren:

e Prisentationsunterlagen des Clusters (einschl. digitaler Medien)

e Auflere Form der Korrespondenz (Briefe, Faxe, E-Mail)

* Vortrige auf Konferenzen und Fachartikel

e Inhaltliche Form schriftlicher Unterlagen

e Auftreten der Cluster Mitarbeiter und Mitglieder gegeniiber Dritten

e Gestaltung des Arbeitsplatzes

Der sehr breit angelegte Begriff der AufSendarstellung ist wesentlich dafiir, dass Kunden und Partner jederzeit er-

kennen kénnen, dass der von allen Cluster-Mitgliedern getragene Qualititsbegriff auch ,gelebt” wird.
4. Prisentationsunterlagen

Angemessene Prisentationsunterlagen sind eine wesentliche Voraussetzung fiir den Aufbau und die Pflege von

Kundenbezichungen. Zu den Prisentationsunterlagen des Clusters gehéren:

¢ Clusterbroschiire
¢ Clusterkurzprofil
* Projektprofile
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¢ Referenzlisten
e Prisentation des Clusters (Power Point)

* Website des Clusters
Die Website des Clusters ist in kroatischer und englischer Sprache aufgebaut.

Die Website wird von den Verantwortlichen fiir die Pflege der Website (Cluster Manager) bei Bedarf aktualisiert.

Dies betrifft insbesondere die Rubriken:

* News
e Services

¢ Jobs
Neue Stellenangebote werden durch den Cluster Manager in die Website eingestellt (vgl. Tool).

Das Steering Committee entscheidet, welche Referenzprojekte des Clusters auf der Website eingestellt werden.

Inhaltliche Anderungen bzw. Erginzungen der Cluster-Website bediirfen der Zustimmung des Steering Committee.
5. Sonstige Offentlichkeitsarbeit

Jedes Cluster-Mitglied ist gehalten, sich in dem von ihm fachlich vertretenen Bereich durch Presseversffentlichungen,
Vortrige, etc. aktiv in die Offentlichkeitsarbeit des Clusters einzubringen. Dazu zihlt auch die Mitarbeit in Arbeits-

gruppen und Gremien. Ziel ist es, das positive Image und den Bekanntheitsgrad des Clusters zu erhohen.
6. Corporate Identity

Es ist erkldrtes Ziel der Cluster Mitglieder, die Reputation des Clusters durch Qualitit und konsistente Auflen-

darstellung weiter zu festigen. Dazu gehoren u.a.:

* Die einheitliche Verwendung des Logos

* Die einheitliche Verwendung von Druckvorlagen
* Die Formatvorlagen des Schriftverkehrs

* Visitenkarten

e Sonstige Vertriebsdokumente
7. Messung und Lenkung

Die Ergebnisse der Marketing- und Akquisitionsbemithungen werden laufend in einer Datenbank (MIS) festge-
halten. Im Rahmen eines jihrlichen WIN/LOSS-Report hat der Cluster Manager die folgenden Daten zu erfassen:

* Aufwand fur Marketing- und Akquisitionsaktivititen
* Auftragseingang, Umsatz und Deckungsbeitrige (Ertrag)

e Planung fir das kommende Geschiftsjahr

Die WIN/LOSS-Analysen werden durch das Steering Committee / Board zu Beginn jeden Jahres ausgewertet und

entsprechende Mafinahmen gemeinsam mit den Cluster-Mitgliedern erarbeitet.

Um die gesammelten Erfahrungen in die weitere Arbeit des Clusters einfliefSen zu lassen, werden die Ergebnisse der

jihrlichen Auswertungen in der Sitzung der Mitgliederversammlung prisentiert und diskutiert (Riickkopplung).
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QUELLE

GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Die Verfahrensanweisung dient als Leitfaden fiir die Durchfiihrung von Projekten, die im Rahmen der Cluster

Services Export Promotion oder Tender akquiriert wurden sowie generell zur Planung und Strukturierung von

Projekten im Rahmen des Clustermanagements. Das Tool eignet sich insbesondere fiir die Abwicklung von Projek-

ten/ Auftrigen, die von mehreren Cluster-Mitgliedsfirmen gemeinsam, z.B. in Form eines Konsortiums oder einer
Arbeitsgemeinschaft (ARGE), bearbeitet werden.

Kurzbeschreibung

Das Tool beschreibt die verschiedenen Prozesse und Aktivititen, die vom Clustermanagement und den Clustermitgliedern im

Rahmen der Durchfiithrung eines externen Kundenauftrages durchzufiihren sind. Das Instrument umfasst die folgenden Punkee:

e Abstimmung im Rahmen einer Arbeitsgemeinschaft

e Projekt und Ressourcenplanung

¢ Projektdurchfithrung

* Projektadministration

* Projektabrechnung und Evaluierung

Benefits

Das Instrument ermdoglicht eine effizientere und transparentere Projektdurchfithrung innerhalb des Clusters, und

erleichtert dem Clustermanagement die Koordination der verschiedenen Aktivititen und Prozesse.
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Dokumentation

Verfahrensanweisung Auftragsdurchfithrung

1. Allgemein: Beschreibung und Zustindigkeiten

Die Auftragsdurchfithrung erfolgt speziell auf eine konkrete Aufgabenstellung zugeschnitten, d.h. projektspezifisch.

Dabei sind die folgenden Teilprozesse zu beriicksichtigen:
* Technische Auftragsdurchfiithrung inklusive

= Projektplanung

= Projektvorbereitung

= Projektdurchfithrung

= Projektverlaufskontrolle

= Projektabrechnung

e Projektadministration inklusive Finanzplanung und -kontrolle

* Ggf. Abstimmung mit Konsortialpartnern.
2. Abstimmung im Rahmen einer Arbeitsgemeinschaft

Wird ein Projekt im Rahmen einer Arbeitsgemeinschaft (ARGE) oder eines Konsortiums durchgefiihrt, sind die

folgenden Phasen in Zusammenarbeit mit den Partnern durchzufihren:

e Abstimmung der Aufgabenteilung (fachliche Planung)
e Termin- und Einsatzplanung

 Abschluss eines Konsortialvertrages

3. Projekt- und Ressourcenplanung

Die detaillierte, auf die konkrete Aufgabenstellung zugeschnittene Projektplanung ist die Grundvoraussetzung fiir
die qualitits- und fristgerechte Umsetzung des Gesamtprojektes bzw. der einzelnen Projektphasen. In der Regel
besteht die Projektdurchfithrung aus einzelnen Phasen. Die Planung der einzelnen Phasen hingt dabei von den

Ergebnissen der Vorgingerphase ab.
In die Planungsvorginge sind einzubezichen:

e Aktivititen und Terminplanung fiir einzelne Projektphasen (soweit zum jeweiligen Zeitpunkt bekannt)
e Fachliche Planung der Auftragsdurchfithrung

* Finanzplanung

* Planung des Personaleinsatzes

* Priifung der rechtlichen Rahmenbedingungen

e Priifung des Bedarfs und ggf. Vereinbarungen tiber Monitoring- und Evaluierungsmechanismen

Im Rahmen der Projekttitigkeit erfolgt ein projektspezifisches Monitoring und eine Evaluierung (M&E), die auf

die Anforderungen des jeweiligen Kunden abgestimmt sind.
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I.d.R. vereinbart der verantwortliche Projektleiter / Koordinator mit den Projektpartnern die M&E-Mechanismen,
die zum Verfolgen der Indikatoren (d.h. der Angaben, die zur Messung der Zielerreichung vereinbart wurden)
angewendet werden sollen. Die Vereinbarungen tiber M&E-Mechanismen und — Verantwortung sowie die Ergeb-
nisse aller im Projektverlauf stattfindenden Evaluierungen werden in den Projektunterlagen dokumentiert. Zeigt
sich, dass Indikatoren im vereinbarten Zeitraum nicht umgesetzt wurden oder umgesetzt werden kénnen, werden
Mafinahmen ecingeleitet, mit denen die Projektziele trotzdem erreicht werden kénnen, der Erfolg ihres Einsatzes

wird dokumentiert.

Projekt- und Ressourcenplanung sind Aktivititen, die den gesamten Prozess der Auftragsdurchfithrung begleiten.
4. Auftragsdurchfiihrung

Der Prozess der Auftragsdurchfithrung umfasst die Teilprozesse:

* Vertragspriifung

* Projektvorbereitung

* Inception Phase

* Projekedurchfithrung

* Projektabschluss und ggf. Projektiibergabe an die Trigerorganisation

* Projektadministration
5. Projektadministration

Die Projektadministration inklusive Finanzplanung und Finanzkontrolle ist eine den gesamten Prozess der Auf-

tragsdurchfithrung begleitende Aktivitidt. Wesentliche Bestandteile sind:

e Einrichtung einer Projektkostenstelle

* Auftragsbezogene Budget- und Cash-Flow Planung

e Berechnung der Anteile der Konsortialpartner

* Mittelanforderungen von bzw. Mittelzuweisungen an Konsortialpartner
e Rechnungslegung und Rechnungsverfolgung

* Rechnungspriifung und Abrechnung der Projektkassen

6. Projektabrechnung und Projektevaluierung

Bei der Projektabrechnung und Projektevaluierung durch das Cluster Management sind die folgenden Teilprozesse

besonders hervorzuheben:

 Abschlussrechnung
e Abschlussbericht

* Interne Projektauswertung (finanzielle Evaluierung)
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QUELLE GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES ‘

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Die Vorlage bildet ein wichtiges Instrument im Rahmen des Export Promotion Service. Das Clustermanagement
schickt die Vorlage bzw. das Anforderungsprofil an interessierte Kunden, die es entsprechend IThrem Koopera-
tionsbedarf ausfiillen. Anschlieffend wird das Anforderungsprofil vom Clustermanagement an die Mitgliedsfirmen
versandt. Die Kooperationsanfrage/Business Lead kann dann von einer einzelnen Clusterfirma oder von einem

Konsortium aus mehreren Unternehmen verfolgt werden.

Kurzbeschreibung
Bei dem Instrument handelt es sich um ein Formular, das von externen Kunden (insbesondere aus internationalen
Zielmirkten des Clusters) ausgefiillt werden kann und dann vom Clustermanagement an die Clustermitglieder zur

weiteren Bearbeitung weitergeleitet wird.

Nutzen
Das Tool erméglicht eine gezielte und professionelle Bearbeitung von Kooperationsanfragen mit dem Ziel, diese in

konkrete Exportauftrige umzusetzen.
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Dokumentation

DATE:

COOPERATION PROFILE:

COMPANY NAME:

ADDRESS:

POSTAL CODE/CITY:

WEBSITE:

CONTACT PERSON:

FIRST NAME:

LAST NAME:

POSITION:

PHONE:

FAX:

E-MAIL:

COMPANY DETAILS:

SUBSIDIARIES OUTSIDE OF GERMANY:

EXPECTED TURNGVER IN 2007 (MILLION EURO):

NUMBER OF EMPLOYEES: O« 10 O 11-49 O 50-249 O 250-500 0O « 500
TURNOVER IN 2006 (MILLION EURO): Oc¢5s O 5-10 O 11-40 O 41-100 O« 100
Oc¢5 O 5-10 O 11-40 O 41-100 O < 100

PRODUCTS/ SERVICES:

PLEASE DESCRIBE YOUR BUSINESS ACTIVITIES
AND CORE COMPETENCES:

WHICH INDUSTRIES DO THE MAJORITY OF YOUR
CLIENTS BELONG TO:
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COOPERATION DETAILS:

PLEASE DESCRIBE THE TYPE OF COOPERATION
YOU ARE LOOKING FOR

(OUTSOURCING, PRODUCT DEVELOPMENT,
MAINTENANCE, ETC.)

PLEASE SELECT THE TYPE OF COOPERATION
COMMITMENT YOU ARE AIMING AT:

O JOINT VENTURE

O OUTSOURCING AGREEMENT
O MANUFACTURING AGREEMENT
O TECHNICAL (R&D)

O LICENCE AGREEMENT
O EXCHANGE OF EXPERIENCE
O FINANCIAL RESOURCES

PLEASE SPECIFY YOUR REQUIREMENTS:
(PRODUCTS, TECHNOLOGIES, INDUSTRY EXPER-
TISE, CERTIFICATION, ETC.)

COORDINATOR:

CLUSTER MANAGER

TEL.

E-MAIL

COMMENTS:
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QUELLE

GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Das Ziel des Tools besteht in der Erfassung von relevanten Unternehmensdaten zur Exportforderung der Cluster-

mitglieder. Anhand des Fragebogens kann das Clustermanagement ein Anforderungsprofil der einzelnen Firmen

zum Thema Export und Auslandsdiversifikation erstellen.

Kurzbeschreibung

Das Instrument ist in mehrere Fragenbldcke unterteilt und erfasst Unternchmensdaten, bisherige Exportaktivititen

und Exportwiinsche.

Nutzen

Mit Hilfe des Tools kann das Clustermanagement den konkreten Beratungsbedarf der Cluster-Firmen hinsicht-

lich Export und Internationalisierung erfassen und hieraus entsprechende Férderstrategien und Dienstleistungen

ableiten.
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Dokumentation
Company Profile for Cluster Export Promotion

01. Company:

Address:

ZIP-Code:

Telephone:

Fax:

E-mail:

Internet:

02. Contact person:

Position:

Extension number:

Languages:

(Auent): English O
German O
Other 0O

03. Year incorporated:

04. Number of employees:

05. Annual turnover (Mio.€):

06. Export share (%)

07. Nature of business:

08. Brief description of your products/services:
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09. In what kind of finished product are your products integrated:

10. Please state your unique selling proposition (USP):

11. Define the target group for your product / service in Germany

12. Business-matchmaking — tick the appropriate box for the type of cooperation desired and give additional

information:

A) Distributors:

TYPE OF COOPERATION

ADDITIONAL INFORMATION

IMPORTER - COMPLEMENTARY PRODUCTS

IMPORTER - WHOLESALER

IMPORTER - LARGE RETAILER

SALES AGENT ON COMMISSION BASIS

B) Production:

TYPE OF PRODUCTION

ADDITIONAL INFORMATION

0)

CONTRACT MANUFACTURE

0

INWARD/OUTWARD PROCESSING

0

LICENSE AND PATENT

0

ASSEMBLY AND MAINTENANCE

C) Other:

ADDITIONAL INFORMATION

0)

ACQUISITION

0

OTHER, PLEASE SPECIFY
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13.

14.

15.

16.

17.

Full Name (please print in block letters):

Place/Date: Signature/Company stamp:

Please describe desired specifications of the potential business partner (number of employees; specific technical

knowledge; specific product- and/or service portfolio; etc.):

How could you support your German business partner within the scope of the cooperation:

Marketing publications available in German / English O
Contribution of capital / Acquisition of shares
Patents/licenses

Personnel resources support

Research and development support

Technical training

OOooOoooao

Other, please specify

Do you already have business ties with Germany?

yes O no 0O

If the answer is “yes”, please state the nature of this business relationship. Do you wish to engage a new partner

to replace the old one? Or do you want to replenish your business activities abroad?

What kind of German companies shall NOT be contacted?

We agree on the following: Our data will only be used for the cluster export promotion service and can be

disclosed to potential partners. The data can be published in databases and publications.
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QUELLE

GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Der Exportplan wird den Firmen vom Clustermanagement zur Verfligung gestellt und von den Unternehmen, ggf.

unter Hinzuziehung eines geeigneten externen Beraters oder Beraterin (z.B. GTZ), ausgearbeitet. Das Tool dient

somit als Grundlage fiir die Planung und Durchfithrung individueller Exportaktivititen der Cluster-Firmen, wobei

die Aufgabe des Clustermanagements darin besteht, die Aktivititen der einzelnen Firmen ggf. zu synchronisieren

und zu koordinieren. Die einzelnen Strategien sollten dariiber hinaus auch in eine gemeinsame Exportstrategie des

Clusters einfliefSen.

Kurzbeschreibung

Das Tool dient als Vorlage fiir die Erstellung eines Exportplanes fiir die einzelnen Cluster-Unternehmen und um-

fasst die folgenden Punkte:
e Einleitung

e Strategische Planung

e Markteintrittsstrategie
e Operatives Marketing
 Aktionsplan

¢ Evaluierungsbogen.
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Nutzen
Das Tool erméglicht die strategische Planung von Exportaktivititen der Cluster-Mitglieder sowie deren Koordina-

tion im Rahmen des Cluster Services Export Promotion.

Dokumentation

Cluster X

Export Promotion Service

Individual Export Plan — Germany

2006/2007

for

Company: [please fill in your company name]

Address: [please fill in your address]
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1 Introduction: Export Plan — A Key To Export Success

TARGETS AND BENEFITS
« IDENTIFIES WHAT YOU WANT TO ACHIEVE FROM EXPORTING TO GERMANY
« ANALYSIS OF ACTUAL STRENGTHS AND WEAKNESSES OF YOUR COMPANY

+ TOOL FOR STRATEGIC PLANNING OF YOUR EXPORT ACTIVITIES
« PRACTICAL GUIDE FOR OPERATIONAL EXPORT MARKETING
« CONTROLLING OF TARGET AND MEASURES

Exporting leads to sustainable growth and profits. Germany is one of the most promising markets for Software

exporters. But a strategic planning is necessary for a long-term market success.

This document is intended to provide you with a simple, practical and flexible tool that will help to ensure your

export success in Germany.

In addition, the information gained from the individual plans will help the Cluster Manager to better cover the

needs of the software companies in order to optimize the Export Promotion Service.

How to work with the template

The template is a guideline to create your own export plan. It tries to cover the most important items you have to
consider for strategic planning and operational marketing of your export activities in Germany. Please fill in the
marked fields with your company data and your strategic goals. Step-by-step you should be able to create your own
practical guide for upcoming activities in Germany. Your GTZ-Consultants will help you to take into account the

specific demands (i.e. economic, legal or cultural differences) of the German market.

A continuous updating, controlling and revising of targets and measures helps to enable your company to optimize

your activities and resources for the German market.

2 Status quo

QUESTIONS
« WHAT DOES YOUR ORGANISATION DO? WHAT IS YOUR COMPANY HISTORY?
« WHAT IS YOUR CURRENT TURNOVER/ STAFF NUMBER/ OFFICE LOCATIONS?

« ARE YOU EXPORTING ALREADY? TO WHICH MARKETS? WHO DO YOU SELL TO ABROAD AND HOW?
« WHAT ARE YOUR COMPANY STRENGTHS AND WEAKNESSES?
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2.1 Company Profile

[PLEASE FILL IN YOUR COMPANY NAME]

PRODUCTS / SERVICES / TECHNOLOGY:
[PLEASE FILL IN]

REFERENCE CLIENTS / PROJECTS:
[PLEASE FILL IN]




TOOLBOX

2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.9. EXPORT PLAN FOR CLUSTER MEMBERS

97

COMPANY
YEAR OF FOUNDATION: [PLEASE FILL IN]
NUMBER OF EMPLOYEES/STAFF: [PLEASE FILL IN]
NUMBER OF PROGRAMMERS: [PLEASE FILL IN]
ANNUAL TURNOVER: [PLEASE FILL IN]
EXPORT COUNTRIES: [PLEASE FILL IN]
EXPORT RATE (IN%): [PLEASE FILL IN]
(

(EXPECTED) ANNUAL GROWTH RATE: PLEASE FILL IN]

SALES AND MARKETING ORGANISATION
[PLEASE FILL IN HOW YOUR SALES AND MARKETING ACTIVITIES ARE ORGANIZED (STAFF, CAMPAIGNS ETC.)]

MID- AND LONGTERM OUTLOOK
[WHAT IS YOUR LONGTERM STRATEGY? WHAT SHALL BE YOUR CORE BUSINESS IN 3 - 5 YEARS)]

2.2 Previous/ Actual activities in Germany

SALES/MARKETING /PR . [PLEASE FILL IN]
REFERENCE CLIENTS . [PLEASE FILL IN]
PROJECTS . [PLEASE FILL IN]
TRADE FAIR PARTICIPATION . [PLEASE FILL IN]
TURNOVER (LAST TWO YEARS) . [PLEASE FILL IN]
OTHERS . [PLEASE FILL IN]
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2.3 SWOT-Analysis

SWOT Analysis is a very effective way of identifying your actual Strengths and Weaknesses, and of examining
the Opportunities and Threats you face (especially in export business). Carrying out an analysis using the SWOT
framework helps you to focus your activities into areas where you are strong and where the greatest opportunities

lie.
Areas to consider:

* Product/Services/ Technology / USP
e Company size

e Management/ Staff

e Language/ Cultural knowledge

* Export experience

* Reference clients (USA/Germany etc.)

* Budget/Financial Situation

® ctc.

STRENGTHS WEAKNESSES

- [PLEASE FILL IN] - [PLEASE FILL IN]
OPPORTUNITIES THREATS

- [PLEASE FILL IN] < [PLEASE FILL IN]
Summary SWOT:

* [please fill in]
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3 Strategic Planning

QUESTIONS
« WHAT ARE YOUR EXPECTATIONS OF EXPORTING?

« WHAT ARE YOUR QUANTITATIVE AND QUALITATIVE GOALS?
+ HOW MUCH ARE YOU WILLING TO INVEST IN EXPORT? - TIME AND RESOURCES?
« HOW WILL YOU ALLOCATE FUNDS AND RESOURCES?

3.1 Goals

3.1.1 General/ Qualitative Goals

GOALS LOW PRIORITY MIDDLE PRIORITY HIGH PRIORITY

ACQUISITION OF OUTSOURCING PROJECTS

MARKETING OF OWN PRODUCTS/SERVICES

MARKETING YOUR BRAND IN GERMANY

DIRECT SALES (VIA MAILINGS ETC))

INDIRECT SALES (VIA DISTRIBUTION
NETWORK)

FOUNDATION OF A REPRESENTATIVE
OFFICE

FOUNDATION OF YOUR OWN SUBSIDIARY

OTHERS:

+[PLEASE FILL IN]

3.1.2 Quantitative Goals

TURNOVER (GENERAL) 2004 2005 2006
TURNOVER GERMANY (IN €) 0,0 0,0 0,0
TURNOVER GERMANY/TOTAL TURNOVER 0,0 0,0 0,0

(SHARE IN %)

TURNOVER (BY PRODUCTS/SEGMENTS) 2004 2005 2006
[PLEASE FILL IN] 0,0 0,0 0,0
[PLEASE FILL IN] 0,0 0,0 0,0

[PLEASE FILL IN]
TOTAL 100,0 % 100,0 % 100,0 %
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3.2 Resources

3.2.1 Human Resources

To enter the German market the current company team could provide the following resources:

TEAM

TIME (IN % OF TOTAL)

MARKET EXPERIENCE/LANGUAGE KNOWLEDGE

MANAGEMENT

SALES MANAGER

OTHER STAFF

STRATEGICPARTNER/
DISTRIBUTOR

3.2.2 Financial Resources

2004

2005 2006

TOTAL MARKETING BUDGET

BUDGET FOR GERMANY

3.2.3 Other Resources

Are there any other resources your company can provide to boost your export activities?
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4 Market Entry Strategy

QUESTIONS

« HOW WOULD YOU DESCRIBE THE IDEAL BUYER, DISTRIBUTOR, AGENT, PARTNER OR END USER YOU WANT
T0O WORK WITH IN THIS MARKET?

+ HOW DO YOU PLAN TO ENTER THE GERMAN MARKET, I.E. DISTRIBUTOR, AGENT, INTERNET, LICENSE,

JOINT VENTURE, OTHERS?

« HOW WILL YOU GENERATE AND QUALIFY LEADS IN YOUR TARGET MARKET?

« WHAT ARE YOUR PROMOTIONAL STRATEGIES?

« PLEASE DESCRIBE THE STEPS IN THE SALES PROCESS AND THE RESOURCES REQUIRED.

4.1 Target customer profile
4.1.1 Customer/End user profile

Please describe the ideal buyer of your services and/ or products in Germany. A detailed profile will be very useful
to cluster your target group for marketing and sales activities. Please make different profiles if your company has

different groups of customers.

Profile A (Customer is a Company)

TYPE OF COMPANY « [PLEASE FILL IN]
(I.E. SOFTWARE HOUSE, MANUFACTURER
(SME), GLOBAL PLAYER ETC

CORE BUSINESS « [PLEASE FILL IN]

COMPANY CHARACTERISTICS (I.E. TURNO- | « [PLEASE FILL IN]
VER/ STAFF/LOCATIONS ETC.)

CONTACT PERSON + [PLEASE FILL IN]
(I.E. MANAGING DIRECTOR, PURCHASING
DIRECTOR, OTHERS)

EXAMPLES « [PLEASE FILL IN]
(NAME AND WEBSITE)
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Profile B (Customer is not a company)

TYPE OF CUSTOMER

+ [PLEASE FILL IN]

CHARACTERISTICS

« [PLEASE FILL IN]

EXAMPLES

« [PLEASE FILL IN]

4.1.2 Intermediaire profile

If you use an intermediaire (additional or single way of distribution) to sell your products please fill in the following

profile.

TYPE OF INTERMEDIAIRE
(I.E. SOFTWARE CONSULTAN-
CY, AGENT ETC.)

« [PLEASE FILL IN]

CORE BUSINESS

+ [PLEASE FILL IN]

COMPANY CHARACTERISTICS
(I.E. TURNOVER/ STAFF/LOCA-
TIONS ETC.)

+ [PLEASE FILL IN]

CONTACT PERSON

(I.E. MANAGING DIRECTOR,
PURCHASING DIRECTOR, OTH-
ERS)

+ [PLEASE FILL IN]

EXAMPLES
(NAME AND WEBSITE)

+ [PLEASE FILL IN]

4.2 Competitors

MAIN COMPETITORS

DISTRIBUTION CHANNEL

COMPARISON COMPANY/COMPETITOR

4.3 Strategic Approach

Areas to consider:

* What kind of distribution channel is the best way for your company to enter the German market?

e What is your short-term, mid-term and long-term strategy for the German market?

e What will be your long-term competitive advantage?
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5.Operational Marketing

This chapter will support you to put into practice your strategy for the German market.
5.1 Product

Areas to consider:

* Unique selling attributes or competitive advantage(s)/market niche

* Describe required product modifications for Germany (economic, cultural or legal aspects)

e Product characteristics (design, styles, colors, etc.)

e Labelling, packaging, markings, language(s)

* Foreign intellectual property protection (tradename, trademarks, trade secrets, patents, industrial designs,

copyrights, etc.)

PRODUCT / SERVICES ADAPTATION TO GERMAN MARKET

5.2 Price
Areas to consider:

* Current market pricing (if necessary, consider typical profit margins in distribution chain)
* Price sensitivity (market acceptance of higher or lower price)

* Market penetration pricing strategy (market skimming, penetration pricing, flexible pricing, static pricing)

PRODUCT/ PRICE ADAPTATION TO GERMAN MARKET
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5.3 Distribution
Areas to consider:

* How will you build up your distribution channel?
* How will you find a suitable distribution partner?

e What kind of direct marketing activities are planned?

DISTRIBUTION STRATEGY ACTIVITIES

5.4 Communication
Areas to consider:

¢ Promotion methods

* Advertising availability and regulatory constraints (newspapers, magazines, radio, television, Internet, posters,
flyers, letters, etc.)

e Events, trade fairs, trade missions, etc.

* Promotional tools (samples, in-store giveaways, discounts, consignment, etc.)

* Promotional message (consider cultural, religious, lifestyle/image, economic influences, etc.)

e After sales services (returns, repairs, warranties, maintenance, training, communications/ hotlines, etc.)

MEASURE COSTS
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6.Action Plan

QUESTIONS
« WHAT ACTIVITIES/NEXT STEPS ARE REQUIRED?

« WHAT ARE YOUR OBJECTIVES IN THESE STEPS?
« WHO IS RESPONSIBLE FOR EACH TASK?
« WHAT ARE YOUR DEADLINES FOR EACH TASK?

MEASURE DEADLINE RESPONSIBLE DONE

7. Evaluation Sheet

MEASURE TARGET (PLAN) ACTUAL EVALUATION




TOOLBOX

2. UMSETZEN

2.2. CLUSTER SERVICES | 2.2.10. CHECKLISTE CLUSTER-MESSEBETEILIGUNG

106

QUELLE

GOPA CONSULTANTS

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Das vorliegende Tool dient der Vorbereitung und Durchfithrung von Messeteilnahmen des Clusters im Rahmen

des Cluster Services Export Promotion. Messen sind ein wichtiges Instrument sowohl fiir die internationale Ver-

marktung des Clusters als auch der einzelnen Clustermitglieder. Insbesondere fiir KMU ist eine Messeteilnahme

im Rahmen eines Cluster-Gemeinschaftsstandes eine kostengiinstige und interessante Méglichkeit erste Erfahrun-

gen und Kundenkontakte auf Auslandsmirkten zu sammeln.

Kurzbeschreibung

Das Tool ist als Checkliste konzipiert und ist in 3 Phasen gegliedert:

* Vorbereitung
e Durchfithrung
¢ Nachbereitung

Nutzen

Mittels der Checkliste kann das Clustermanagement die verschiedenen Aktivititen, die fiir eine erfolgreiche Messe-

teilnahme erforderlich sind, planen und deren Umsetzung koordinieren.
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Dokumentation

Checklist — Cluster Messebeteiligung

Status: dd.mm.yy
DEADLINE
NO. TASK RESPONSIBLE REMARKS STATUS
INTERNAL | EXTERNAL
1. PREPARATION (BEFORE TRADE FAIR)
01 DETERMINE NUMBER OF PARTICIPATING
* | COMPANIES
02. | IDENTIFY ADDITIONAL FINANCIAL SUPPORT
03. | REGISTRATION OF BOQOTH
04 REGISTRATION OF COMPANIES IN THE
" | TRADE FAIR CATALOGUE (HARD-COPY)
REGISTRATION OF COMPANIES IN
05. |THE TRADE FAIR CATALOGUE
(ONLINE VERSION)
06 APPROVE BOOTH DESIGN AND
" | CONSTRUCTION
07. | PAYMENT FOR BOOTH CONSTRUCTION
08 ELECTRICITY CONNECTION, ELECTRICITY
" |- PREPAYMENT
09 BOOKING OF EXTRA SERVICES FOR
* | THE BOOTH (CLEANING, ETC.)
10 BOOKING OF TELECOMMUNICATION
" | INFRASTRUCTURE
1" BOOKING OF PRESENTATION EQUIPMENT
"~ | (BEAMER, ETC.)
12. | BOOTH FURNITURE (DESKS, CHAIRS, ETC.)
13 PROVIDE STATIONERY FOR THE BOOTH
"~ | (PAPER, PENS, ETC.)
14. | COMPANY LOGOS FOR THE BOOTH STANDS
15. | CLUSTER'S LOGO FOR INFORMATION DESK
16. | POSTER WITH COMPANY LOGOS
17. | NAME TAGS FOR COMPANIES
18 RESERVATIONS FOR TRAVEL AND
" | ACCOMMODATION
19 SECTOR PROFILE (E.G. SOFTWARE
~ | INDUSTRY)
20. | INVITATION FOR EVENING EVENT COCKTAIL
21 BROCHURE WITH THE PROFILE OF THE
" | CLUSTER AND PARTICIPATING COMPANIES
29 REGISTRATION FOR MATCH MAKING AND
" | OTHER RELEVANT EVENTS
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DEADLINE
NO. TASK RESPONSIBLE REMARKS STATUS
INTERNAL | EXTERNAL
,3 | REGISTER MINISTER OR VICE-MINISTER FOR
* | RELEVANT EVENTS (IF POSSIBLE)
ORGANISE COOPERATION MEETING WITH
24. | RELEVANT INDUSTRY ASSOCIATIONS AND
OTHER CLUSTERS
REVIEW ALL PANELS, FORUMS AND CONFER-
25. | ENCES AND APPOINT PEOPLE FOR ATTEND-
ANCE
26. | CONDUCT MAILINGS (CLUSTER)
INDIVIDUAL TRADE FAIR PREPARATION
27. | (MARKETING MATERIAL, MAILINGS,
ARRANGEMENT OF MEETINGS, ETC)
,g | PREPARATION AND ORGANISATION OF
* | EVENING EVENT
»q | ORGANISE TRADE FAIR HOSTESS OR
© | STUBENTS
30 | UPDATE COMPANY AND CLUSTER WEB-
* | SITES: TRADE FAIR PARTICIPATION
31 | CONDUCT WORKSHOP ON TRADE FAIR
* | MANAGEMENT FOR CLUSTER COMPANIES
45 |INFORM GENERAL CONSULATE ON TRADE
" | FAIR PARTICIPATION
33. | CONDUCT PR ACTIVITIES
5, | PROVIDE COMPANIES WITH DATABASE AND
* | KEY CONTACTS FOR MAILINGS
45 | CONTACT AND INVITE FOREIGN
* | JOURNALISTS/PRESS
36. | CONTACT AND INVITE JOURNALISTS/PRESS
47 | ORGANISE AND PROVIDE COUNTRY
* | INFORMATION MATERIAL
38. | GIFTS FOR B2B MEETINGS
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2. PREPARATION (BEFORE TRADE FAIR)

01. | INSPECTION AND ACCEPTANCE OF BOOTH

02. | CONDUCT MATCH MAKING EVENTS

CONDUCT COOPERATION MEETINGS WITH
03. | RELEVANT INDUSTRY ASSOCIATIONS AND
OTHER CLUSTERS

SEND OUT HOSTESS OR STUDENTS TO DIS-
04. | SEMINATE INVITATIONS (EVENING EVENT)
AND BROCHURES

05. | CONDUCT EVENING EVENT

06. | CONDUCT B2B MEETINGS OF COMPANIES

CONDUCT FURTHER PR ACTIVITIES (INVITA-
07. | TION OF JOURNALISTS, PROVIDE INFORMA-
TION AND ARTICLES)

PARTICIPATE IN RELEVANT FORUMS,

08, CONFERENCES AND PANELS

2. FOLLOW-UP (AFTER TRADE FAIR)

CONDUCT FOLLOW-UP BASED ON TRADE
01. | FAIR MEETINGS AND VISITOR VALUE

REPORTS
02 CONTACT AND INFORM JOURNALISTS ABOUT
" | RESULTS
03 CONTACT AND INFORM FOREIGN JOURNAL-
* | ISTS ABOUT TRADE FAIR PARTICIPATION
04 INFORM INSTITUTIONS (E.G. MINISTRY OF

ECONOMY) ABOUT RESULTS

DERIVE LESSONS LEARNED AND BEST
05. | PRACTICES FROM TRADE FAIR PARTICIPA-
TION

SUPPORT COMPANIES IN FOLLOW-UP

06, OF TRADE FAIR CONTACTS
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QUELLE PROTEC-INNO: ARGE W.I.N.

PHASE

THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES .

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR .

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN .

Ziele und Anwendung

Virtuelle Kommunikationsplattformen haben eine zunehmende Bedeutung fiir Cluster. Mittels einer Grofi-
gruppenveranstaltung zu diesem Thema kénnen folgende Ziele erreicht werden:

* Vernetzung der Partnerbetriebe des Clusters durch Wissenstransfer und -austausch.

* Die Clusterpartner mit der Internetplattform vertraut machen.

* Die Clusterpartner zur Teilnahme an den Schulungen fiir die Plattform zu motivieren.

Kurzbeschreibung

Die Veranstaltung ist fiir rund 100 Teilnehmerinnen und Teilnehmer konzipiert und bietet ihnen eine Gelegenheit,
sich wieder zu treffen und auszutauschen. Das Veranstaltungssetting wird so gestaltet, dass das gesamte Geschehen
in einem einzigen entsprechend groffen Raum stattfindet und der Ablauf unterschiedliche Elemente wie Referate,

Diskussionen, Prisentationen, Gruppenarbeiten, Internetnutzung und Interviews umfasst.

Nutzen
Ein wesentlicher Nutzen dieser Grofiveranstaltung besteht darin, dass das Cluster (bzw. der anwesende Ausschnitt)
in seiner gesamten Komplexitit sichtbar wird. Dariiber hinaus kann die Nutzung des Mediums Internet den

Clusterbetrieben nahe gebracht werden.
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Dokumentation

Ausstattung:

* 1 grofler Veranstaltungsraum mit flexibler Bestuhlung, fiir mind. 80 TN;

* Arena-Sesselhalbkreis (in 2er- bzw. 3er-Reihe, je nach Anzahl der TN)

* Mikro-Anlage

* Beamer

¢ 5 Leinwinde (1 x Podium, 4 x Arbeitsecken)

* 4 Flip-Charts

* 4 Pinnwinde mit je einem AO-Plakat (Titel, Shortcut) zu den 4 Referaten

* 4 Stehpulte mit jeweils einem Notebook (in Summe 4 Notebooks, mit Anschluss an die Kommunikationsplattform)
¢ Infomaterial und Anmeldelisten fiir die Schulungen auf allen Stehpulten

e Namensschilder

* Digitalkamera, Moderationsutensilien (Moderator)

e Buffet
STEHPULT MIT NOTEBOOKS (BISTRO) STEHPULT MIT NOTEBOOKS (BISTRO)
PRACTICAL USER /
REFERENTEN MODERATION
o0 °®
® o0
[ ] S o ®
o SESSELHALBKREIS o
° (] () ®
‘/ % )
® 9 °o® ®e
®_© o0 o o°
A O ®
o () [ ) A

STEHPULT MIT NOTEBOOKS (BISTRO) STEHPULT MIT NOTEBOOKS (BISTRO)
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Drehbuch
ZEIT E@luNE)R ARBEITSSCHRITTE SETTING ANMERKUNGEN
15.00 15 EROFFNUNG PLENUM
1515 30 REFERAT PLENUM
15.45 15 KURZE VERSTANDNISDISKUSSION PLENUM
16.00 30 REFERATE PLENUM
16.30 30 PAUSE
17.00 30 REFERATE PLENUM
17.30 45 _SPIEGELEI"-DISKUSSION MIT JE EINEM | 4 OFFENE DIS- | BEI DER AUSWAHL DES VERANSTAL
REFERENTEN IN DEN VIER SAALECKEN: | KUSSIONSGRUP- | TUNGSORTES IST DARAUF ZU ACHTEN,
DIE VIER REFERENTEN NEHMEN IN VER- | PEN IM OFFENEN | DASS DER RAUM BZGL. DER AKKUSTIK
SCHIEDENEN ECKEN DES SAALES PLATZ | RAUM FUR DIE ,SPIEGELEI"-DISKUSSION
7U JEDEM DER VIER IMPULSREFERENTEN GEEIGNET IST
BILDEN SICH PARALLELE DISKUSSIONS-
GRUPPEN FUR WEITERE DISKUSSIONEN
UND NACHFRAGEN AN DIE REFER-
ENTEN. DIE TEILNEHMER KONNEN DABEI
ZWISCHEN DEN VIER ,SPIEGELEIERN"
WIE IM OPEN SPACE NACH LUST UND
INTERESSE FRE| FLOATIEREN
1815 15 PAUSE UMBAU: STEHPULTE UND NOTEBOOKS
AUFBAUEN
18.30 15 ZUSAMMENFASSUNG DER GRUPPENDIS- | GRUPPEN-INTER-
KUSSIONEN VIEW AM PODIUM:
TEILNEHMER SIND
DIE REFERENTEN
18.45 45 PRASENTATION UND KENNENLERNEN DER | 4 OFFENE STEH- | PRO STEHPULT STEHEN EIN EDV-BE-
INTERNET-PLATTFORM (VIA NOTEBOOKS | PULT-DISKUSSIO- | TREUER UND EIN UNTERNEHMER, DER
AUF STEHPULTEN) NEN WIE ZUVOR | BEREITS ERFAHRUNG MIT DER PLATI-
IN DEN 4 ECKEN | FORM HAT, ZUR VERFUGUNG.
HAUPTFUNKTION DIESES SCHRITTES IST
ES DIE MOTIVATION ZUR TEILNAHME
AN DEN SCHULUNGEN ZU WECKEN. AM
ENDE SOLLTEN DAHER DIE TEILNEH-
MER SICH DIREKT FUR DIE SCHULUN-
GEN ANMELDEN KONNEN,
19.30 15 RESUME: MODERATOREN GEHEN DURCH | PLENUM
DEN SAAL UND INTERVIEWEN IN SPON-
TANER AUSWAHL EINZELNE TN ZU IHREM
ERSTEINDRUCK ZUR PLATTFORM;
ABSCHLUSSKOMMENTAR
19.45 OPEN END TEILNEHMER KONNEN SICH AN DEN
STEHPULTS NOCH WEITER UBER DIE
PLATTFORM INFORMIEREN




TOOLBOX 13

2. UMSETZEN

2.3. CLUSTERPROJEKTE UND -PROZESSE | 2.3.1 KOOPERATIONSVEREINBARUNG FUR CLUSTERPROJEKTE

QUELLE OAR REGIONALBERATUNG GMBH, ARGE KNO
PHASE
THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE .

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung
Die vorliegende Kooperationsvereinbarung dient der Festlegung von grundsitzlichen Regeln fiir die beteiligten
Akteure eines zwischenbetrieblichen Cluster-Kooperationsprojekts. Die Vereinbarung definiert den rechtlichen

Rahmen beziiglich der Rechte und Pflichten der Kooperation.

Kurzbeschreibung
Die Kooperationsvereinbarung regelt insbesondere Ziele, Rechte und Pflichten und Dauer sowie die Aspekte der

Koordination und Geheimhaltung.

Nutzen
Durch die Vereinbarung verfigt die Kooperation iiber einen rechtlichen Leitfaden. Dieser erhoht die Transparenz

zwischen den Kooperationspartnern und dient im Falle etwaiger Probleme zur Klirung.
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Dokumentation
Ziele

 Exploration of inter-business alliances

e Erarbeiten von gemeinsam nutzbarem Know-how und die dafiir notwendige Forschungstitigkeit

* Enge Kooperation zwischen den beteiligten Unternehmen und den beteiligten Forschungs- und Qualifizierungs-
einrichtungen

* Einbindung aller Partner und Festigung der Kooperation durch gecignete Mafinahmen (Kommunikationsme-
dien, identitdtsstiftende Aktivititen, gemeinsame Projektbearbeitung, etc.)

* Aktive Vermarktung der Kooperation und Ansprechen von méglichen Kunden

e Stirkung des Zusammenhalts und der regionalen Bedeutung, um die Interessen der Partner gegeniiber Institu-
tionen besser vertreten zu kénnen

 Einbindung geeigneter neuer Partner
Rechte und Pflichten
Verbaltensgrundsiitze der Kooperation

* Das cinzelbetriebliche Handeln beriicksichtigt das gemeinschaftliche Ziel der Gruppenaktivititen. Die Teil-
nehmer achten und vertrauen den Partnern in der Gruppe und unternehmen keine Schritte, die das Ansehen
und Wirken der Gruppe oder einzelner Gruppenmitglieder nachteilig beeinflussen. Innerhalb der Gruppe wird
fair miteinander umgegangen und offen miteinander kommuniziert.

e Informationen, Daten und Ergebnisse der Zusammenarbeit werden im Sinne einer Kooperation verwendet und
diirfen nicht ohne Zustimmung der beteiligten Kooperationspartner an Dritte weitergegeben oder patentiert
werden. Kooperationspartner konnen einige oder alle Partner der APG sein.

¢ Informationen, die fiir die Kooperation wesentlich sind, im Besonderen jene aus dem einzelbetrieblichen Um-
feld, werden rechtzeitig der Gruppe bekannt gegeben, sofern dem einzelnen Unternehmen kein Wettbewerbs-
nachteil entsteht.

e Der Informations- und Datenaustausch soll es den Gruppenmitgliedern erméglichen entsprechendes Know-
how im Bereich der Kooperation aufzubauen. In diesem Sinne ist jeder der Partner verpflichtet, iiber Arbeiten
und Verwendung von gemeinsam erarbeiteten Know-how im eigenen Unternehmen Protokoll zu fithren und der
Kooperationsgruppe dariiber zu berichten, sofern dadurch nicht die individuelle, unternehmensinterne Geheim-
haltungspflicht verletzt wird.

* Jeder Partner ist fir die Finanzierung seiner Beitrige zu den Vorhaben selbst verantwortlich. Jeder Partner trigt
seine eigenen Kosten und die im Zusammenhang mit dem Vorhaben Beauftragten selbst, es sei denn, die Partner

treffen diesbeziiglich eine abweichende schriftliche Vereinbarung.
Aktive Teilnahme und Sorgfalt

* Die Kooperationspartner verpflichten sich zur aktiven und sorgfiltigen Zusammenarbeit im Sinne der gemein-
samen Ziele und gemeinsam vereinbarter bzw. noch zu vereinbarender Arbeitspakete. Die Partner unterstiitzen
sich gegenseitig im Sinne der Zielsetzungen des Projekes.

* Meetings der Kooperationsgruppe finden in von der Gruppe festgelegten Intervallen, jedoch mindestens einmal

im Quartal, statt.
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¢ Jedes Unternechmen entsendet einen vollverantwortlichen Vertreter zu den Meetings, die Teilnahme ist verpflichtend.
* Die teilnehmenden Unternechmen und Forschungseinrichtungen organisieren diese Treffen abwechselnd in den

eigenen Betriebsstitten.
Term

* Grundsitzlich ist diese Kooperation lingerfristig (> 1 Jahr) angelegt, ist aber in erster Linie vom Erfolg abhingig
und kann im Falle der Nichterreichung der Ziele oder duflerer Einfliisse auf Wunsch der Gruppe jederzeit beendet

werden.
Ausstieg aus der Vereinbarung

e Jeder Partner hat das Recht unter Angabe plausibler Griinde jederzeit aus der Vereinbarung auszuscheiden,
verpflichtet sich aber ab Zeitpunkt der Ausscheidens, das in der Kooperation gemeinsam erarbeitete Know-how,
Daten, Informationen und Ergebnisse der Zusammenarbeit nicht an Dritte weiterzugeben, zu patentieren oder
zum Nachteil der Gruppe zu verwerten: Die Bestimmungen bzgl. Geheimhaltung, Veroffentlichung und Erfin-
dungen bleiben auch nach Ausscheiden des Partners aus der Kooperation wirksam. Eine wirtschaftliche Verwer-

tung kann unter Einhaltung der Geheimhaltungspflicht im Rahmen der gewdhnlichen Geschiftstitigkeit erfolgen.

* Der austretende Partner haftet fiir die rechtzeitige Fertigstellung bzw. sorgfiltige Abwicklung der von ihm

ibernommenen Aufgaben.
Aufnahme von neuen Partnern

* Die Aufnahme neuer Partner (Unternchmen und/ oder Forschungseinrichtungen) kann nur unter Zustimmung
aller Partner (einstimmig) erfolgen. Es hat innerhalb der Kooperationsgruppe eine Abstimmung tiber die Auf-
nahme neuer Partner zu erfolgen, wobei die Zustimmung oder Ablehnung im Rahmen der Meetings, per Email

oder telefonisch vom Koordinator einzuholen ist.
Vollwertige neue Partner:

* Bei der Aufnahme neuer Partner (insbesondere von Unternehmenspartnern) ist auf die bereits eingebrachten
Leistungen der Kooperationspartner Riicksicht zu nehmen. Eine vollwertige Partnerschaft in der Kooperation ist
erst dann moglich, wenn entsprechende Leistungen (Know-how, Produkte, Prozesse, fiir die Kooperation in-

teressante Projekte oder Auftrige und dhnliches) mit eingebracht werden.
Assoziierte Partner:

e Assoziierte Partner kdnnen fiir die Dauer der Abwicklung eines Projektes unter Zustimmung der involvierten
Projektpartner in die Kooperationsgruppe integriert werden, wenn der Gruppe oder den Projektpartnern da
durch wirtschaftlicher oder wissenschaftlicher Mehrwert entsteht. Die Umwandlung in eine vollwertige Partner-

schaft kann unter Beriicksichtigung von Punkt 6 erfolgen.
Koordination

Die Koordination dieser Kooperation wird vom Sprecher der Kooperation ibernommen. Die Kooperationspartner

konnen jederzeit eine(n) andere(n) KoordinatorIn bestimmen.

Aufgaben des Koordinators:
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e Fachliche und organisatorische Unterstiitzung der Kooperation

* Koordination und Unterstiitzung bei der Organisation und Abhaltung der Meetings

* Organisation und Abwicklung bei der Einbindung zusitzlicher externer Beratung (nach Riicksprache mit den
Kooperationspartnern)

* Betriebsindividuelle Beratung in Kooperationsfragen

e Sicherung der Teilnahme und neutrale Kontaktierung neuer méglicher Partner

* Unterstiitzung der Kooperation in Fragen der Kommunikation (Plattform), der Identitdt und des Auftritts nach
auflen (Logo, Werbeauftritr)

* Bei entsprechender Aktualitidt Einbringung von neuen oder zusitzlichen Themen
Geheimhaltung

e Gemeinsam aufgebautes Know-how, sowie Daten, Informationen und Ergebnisse der Zusammenarbeit sind iiber
die Dauer der Zusammenarbeit Eigentum der Kooperation, unterliegen der Geheimhaltung und diirfen ohne
Zustimmung der Unterzeichnenden nicht an Dritte weitergegeben, patentiert oder zum Nachteil der Partner
verwertet werden. Jeder der Partner hat jedoch das Recht, gemeinsam erarbeitetes Know-how im Sinne einer
wirtschaftlichen Verwertung fiir sein Unternehmen zu nutzen, solange die Geheimhaltungspflicht dadurch niche
verletzt wird.

* Die Forschungspartner haben das Recht der wissenschaftlichen Verwertung in Form von Publikationen, Vor-
trigen und dhnlichem, sofern die Geheimhaltungspflicht nicht verletzt wird und den anderen Partnern kein
wirtschaftlicher Nachteil entsteht.

 Aufbauend auf das gemeinsam erarbeitete Know-how hat jeder der Partner das Recht innerhalb seines Unterneh
mens zusitzliches Know-how aufzubauen. Es liegt im Ermessen jedes Partners, dieses Know-how oder Teile
davon der Kooperation zur Verfiigung zu stellen. Jeder der Partner hat das Recht, Kooperationen sowohl inner-
halb als auch auf8erhalb der Kooperation einzugehen.

* Im Falle einer wirtschaftlich erfolgreichen Zusammenarbeit — im Sinne einer Produkt- oder Prozessentwicklung
— ist im Zuge einer Auflosung der vorliegenden Vereinbarung eine entsprechende Regelung iiber die Verwertung
des gemeinsamen Know-hows und der Ergebnisse der Zusammenarbeit zu treffen bzw. ist die Kooperation
solange aufrecht zu erhalten, bis eine derartige Regelung getroffen werden kann.

* Die Partner verpflichten sich, die von anderen tiberlassenen Unterlagen, Zeichnungen, Datentriger und sonstige
Informationen nur fiir die Erfillung des Vorhabens zu verwenden und ihnen bekannt gewordene Geschifts- und
Betriebsgeheimnisse vertraulich zu behandeln. Diese Verpflichtung gilt auch nach Beendigung dieses Vertrages.

¢ Die Verpflichtung zur vertraulichen Behandlung besteht nicht bzw. nicht mehr fiir solche Informationen:

- die zum Zeitpunke des Abschlusses dieser Vereinbarung bereits 6ffentlich bekannt sind oder ohne Verletzung
dieser Vereinbarung spiter ffentlich bekannt werden,

- die bereits vor Abschluss dieser Vereinbarung einer oder mehreren anderen Parteien nachweislich bereits
bekannt waren; in diesem Fall bleiben die anderen Parteien aber weiterhin zur Geheimhaltung verpflichtet,

- die eine oder mehrere Parteien nachweislich unabhingig von den im Rahmen dieser Kooperation iiber-
mittelten Informationen selbstindig entwickelthatbzw. haben; in diesem Fall bleiben die anderen Parteien weiter
zur Geheimhaltung verpflichtert,

- die einer oder mehreren Parteien von nicht an diesem Vertrag beteiligten Dritten ohne Bruch einer Geheim-
haltungsverpflichtung bekannt gemacht werden; in diesem Fall bleiben die iibrigen Parteien zur Geheim-

haltung verpflichtet,
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- fiir die eine schriftliche Einwilligung zur Offenlegung durch den die Information tibermittelnden Vertrags-
partner vorliegt.

Die Geheimhaltungsverpflichtung endet 5 Jahre nach Ende der Kooperationsvereinbarung. Scheidet eine Partei

vorzeitig aus dem Vertrag aus, so gilt die vorstchende Geheimhaltungsverpflichtung fiir diese Partei 5 Jahre ab

Ausscheiden der Partei aus dem Vertrag,.

Die Vertragsparteien werden alle Mafinahmen treffen, um die Geheimhaltung sicherzustellen.

Erfindungen, Schutzrechte, Nutzungsrechte

Erfindungen, technische Verbesserungen und Schutzrechte, die sich aus der Durchfiithrung des Vernetzungspro-
jektes ergeben, sind geistiges Eigentum derjenigen Partei, von deren Mitarbeiter sie stammen.

Erfindungen, technische Verbesserungen, Schutzrechte sowie sonstige Entwicklungsergebnisse, die aus der
Zusammenarbeit der Mitarbeiter mehrerer Parteien entstehen, stehen den daran beteiligten Parteien zu gleichen
Teilen zu. Die Anmeldung dieser Gemeinschaftserfindung hat im Einvernehmen aller daran beteiligten Par-
teien zu erfolgen. Die Benutzung derartiger Gemeinschaftserfindungen, Verbesserungen, Schutzrechte und
sonstigen gemeinsamen Know-hows erfolgt unabhingig voneinander und wihrend der Laufzeit der Schutzrechte
unentgeltlich. Eine Lizenzvergabe an Dritte erfordert insoweit das Einverstindnis aller.

Soweit im Rahmen der Kooperation ein konkretes Entwicklungsprojekt durchgefithrt wird und dieses fiir eine
oder mehrere Parteien zu Kundenauftrigen fiihre, sind diese Parteien zur Mitbenutzung der einer anderen Partei
zustehenden Schutzrechte berechtigt, soweit diese durch die Durchfithrung solcher Kundenauftrige beriihrt
werden und die schutzrechtsinnehabende Partei keine eigenen Lieferanteile an den konkreten Kundenauftrigen
hat. In diesem Fall erhilt die betroffene Partei eine angemessene Lizenz fiir die Nutzung der ihr zustehenden
Schutzrechte durch die Partei, die die Schutzrechte benutzt.

Im Ubrigen stehen die Ergebnisse des Projektes allen Parteien gegenseitig zur Nutzung fiir eigene Zwecke zu.

Haftungsausschluss

Jeder Partner haftet grundsitzlich selbst fiir Risiken, die in seine Einflusssphire fallen und hilt die iibrigen
Partner frei von Klagen und Ersatzleistungen.

Die Ubernahme von Forschungs- und Entwicklungsergebnissen zwischen den Kooperationspartnern erfolgt auf
eigenes Risiko. Eine gegenseitige Haftung fiir die ausgetauschten Ergebnisse wird nicht tibernommen.

Der Projektkoordinator tibernimmt keine Haftung fiir die Leistungen der Vertragsparteien, insbesondere nicht

fiir deren Rechtmifligkeit oder inhaltliche Richtigkeit.

Vollwertige Partner (Unternehmen)

FIRMA UNTERNEHMENSVERTRETER FIRMENMASSIGE UNTERZEICHNUNG

Vollwertige Partner (Forschungseinrichtungen)

FORSCHUNGSUNTERNEHMEN VERANTWORTLICHE VERTRETER FIRMENMASSIGE UNTERZEICHNUNG
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QUELLE OAR REGIONALBERATUNG GMBH
PHASE
THEMATISCHER FOKUS VORBEREITEN UMSETZEN VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SERVICES

CLUSTERPROJEKTE - PROZESSE .

PARTNER GEWINNEN

INNOVATIVE KOPFE

KOMMUNIKATION/PR

MONITORING/EVALUIERUNG

CHANGE MANAGEMENT

LERNEN

Ziele und Anwendung

Die Struktur des Projektkonzepts fiir Clusterprojekte dient der iibersichtlichen Darstellung des Vorhabens sowohl

fiir das Projektmanagement und die Projektpartner als auch fiir etwaige externe Partner (Férderstellen).

Kurzbeschreibung

Durch die vorliegende Struktur des Projektplans werden die relevanten Aspekte eines Clusterprojekts klar

erkennbar beschrieben. Neben den Ausfithrungen zu Inhalt und Zeitablauf betrifft dies insbesondere Kosten und

Finanzierung des Vorhabens.

Nutzen

Der Projekeplan strukturiert die Darstellung des geplanten Vorhabens und dient einerseits als Anleitung zur

Umsetzung und kann andererseits genutzt werden, um externen Stellen prizise Informationen iiber das Projekt

zur Verfligung zu stellen. Insbesondere bei geférderten Projekten ist eine méglichst exakte Darstellung von grofier

Bedeutung.
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Dokumentation
Struktur des Projektplans
1. Projektbeschreibung

1.1 Kurzdarstellung des Projektcrigers
1.2 Eignung des Projektleiters/ der Projektleiter
1.3 Beschreibung der Projektpartner
1.4 Ausgangslage und Motivation
1.5 Projektgegenstand und Projektziele
1.6 Projektablaufplan
1.7 Personal- und Ressourcenplan
1.8 Kosten- und Finanzierungsplan
1.9 Zeit- und Arbeitsplan

1.9.1 Arbeitspakete

1.9.2 Kurzbeschreibung

1.9.3 Zeitraum / Meilenstein

1.9.4 Beteiligte Partner

1.10 Erwarteter Nutzen
2.1 Letter of Commitment

2.2 Lebensliufe
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QUELLE

OAR REGIONALBERATUNG GMBH

PHASE

THEMATISCHER FOKUS

VORBEREITEN

UMSETZEN

VERANDERN

DIE ERSTEN SCHRITTE

ZIELE UND STRATEGIEN

BUSINESS PLAN & FINANZIERUNG

ORGANISATION AUFBAUEN

CLUSTER SER